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JESUS RUBIO QUILES

anorma que se adjunta detallalas obli-
gaciones impuestas en el articulo 9 de
laOrdenIET/329/2015 de 26 de febre-
ro que entrd en vigor el dia 1 de marzo
de 2015.Y, creemos, son obligaciones
légicas, porque es l6gico que, desde el pasado 1
de abril, los consumidores, los profesionales afec-
tados como administradores de fincas, empresas
instaladorasy mantenedorasy las propias admi-
nistraciones publicas, dispusiesen de una in-
formacion oficial, anticipada, transparentey
contrastada de algo tan importante como

EL ALTO SECRETO

DELAGY

LAS ANCHAS

que le informen sobre los “buzoneos” que reciben
las comunidades de propietarios y poder asi de-
ducir las zonas donde se va a producir un préximo
desplieguede unnodo4G.Y,que conste, noesfalta
de acceso, por nuestra parte, a las fuentes oficiales
de informacién; al contrario, creemos que somos
los que mas informa-

cién transmi-

timos a

los “Los operacdores elaboraran y pre-
sentardn, de forma conjunta, a la Secretaria de
Estado de Telecomunicaciones y para la Sociedad de la In-

' ESPALDAS DEL
| INSTALADOR

telecomunicacién; al menos en la Comunidad de
Madrid. Porque son conscientes de que las afecta-
ciones, las interferencias en definitiva, que provo-
que la puesta en marcha de nédulos de 4G en las
instalaciones cuyo mantenimientotengan contra-
tado, va a repercutir directamente en su actividad.
Cuanta menos informacion reciba el usuario, mas
responsabilidad de la empresa mantenedora;
mas trabajo para explicar el origen de
laincidenciay mas exigencias para
que nuestras empresas solucio-
nenel problema.

formacion, en el plazo de un mes a contar desde la entracla en vigor

dela presente orden, un plan detallado y conjunto de actuaciones para el
cumplimientodelo previstoen la presente orden.

Todo pareceindicarque
se quiere hacer recaer
sobrelasespaldasde

Eneste plan se deberd describir, en especial, las actuaciones y los procedimientos para
ejecutarlas medidas previasy correctivas quedeben realizar atenor deloestablecidoen los
articulos 3y 4; las formas atraves delas cuales van a llevar a cabo las actuaciones de comu-
nicacionaqueserefiereel articulo 7.1, asi como las actuaciones de comunicacion individuali-
zadaalasqueserefiereelarticulo 3.3, los plazosy laantelacion con queserealizardndichas ac-
tuaciones de comunicacion, el procedimiento de recepciony gestion de las comunicaciones de
afectaciones potenciales o reales; la tramitacion y ejecucion de las medidas previas y correcti-
vas; losfiltros, equipos y sistemas que van a instalar; el dimensionamiento de los medios hu-
manos, materiales ytécnicos necesarios paraello; los planes deemergencia quese puedan
definir para acometer situaciones excepcionales, informacion sobre la configuracion y
el dimensionamiento del Centro de Atencion al Usuario; actuaciones e informacion

el despliegue de las estaciones base de te-
lefonia 4G. Es légico porque ese desplie-
gue, la puesta en marcha de esos nodos
utilizaun bien ptblico,comoloesel es-
pectro radioeléctrico y,ademas, afecta,
va a afectar, como se afirma en la pro-
pia norma, al servicio de television digi-
talterrestre.

Afechadehoy;siete mesesdespuésde pu-
blicada esa norma, existe un total desco-

las empresas insta-
ladoraslasolucién
de los problemas
que puedan sur-
girconeldesplie-
gue del 4G. Qui-
za porque nos
conocen piensan
que las empresas
que llevan el man-
tenimiento de las

nocimiento de ese plan de actuaciones; al
menos nia AMIITEL nia FENITEL se les facili-
tainformacion alguna ni por parte de las opera-
doras de telefonia, ni por parte de la Administra-
ci6én publica. Como se informé alos asistentes a la
ultima asamblea de la Asociacion, la tnica infor-
macién que puede considerarse como ‘oficial” es
la que figura en la pagina WEB de un portal de In-
ternet, Llega800, donde se informa pocoytarde.

Es bastante sorprendente que un proceso tan im-
portante y que puede afectar a muchos ciudada-
nos se lleve acabo casi en secreto. Es sorprendente
que AMIITEL tengaqueacudirasusasociados para

a conservar para facilitar el seguimiento por la Secretaria de Estadlo de Teleco-
municacionesy paralaSociedad dela Informaciony, en general, cualquier
otra informacion que sea relevante y que vayan a poner en prdcti-
ca paraasegurar el objetivo ultimo de garantizar la adecua-
da recepcion por los ciudadanos del servicio de te-

levision”
con-
sumidores y
usuarios y a otros pro-

fesionalesdel sectorafectados poreste despliegue.

Ese oscurantismo, esafaltadeinformacionsobrela
implantacién del 4G, afecta directamente a laacti-
vidad delaempresa instaladoray mantenedorade

comunidades de pro-
pietarios no van a per-
mitirque sus clientes ten-
gan problemas para recibir
lassefialesde laTDT.

Es verdad que no seria la primera vez

que las empresas instaladoras asumen los cos-

tes que otros tendrian que asumir; pero también

es verdad que hay muchas empresas asociadas

que ya no estan dispuestas a solucionar “casi gra-

tis” esos problemas generados por otros. Y, como

se recoge en estas paginas, estan dispuestas a de-
cirloaltoyclaro.

AMPLIFICADOR DE CANAL

Novedad
GARANTIZADO,
- -

NEXUM, UNA
CABECERA

MONOCANAL CON

LATECNOLOGIA
MAS AVANZADA
PARA EL
DIVIDENDO
DIGITAL

i (] 1

GAGANTIZADO

Fagor Electrénica, S.Coop.

San Andrés, s/n E-20500 Mondragén (Spain)

Tel:+ 34943 71 25 26 Fax:+34943712893
rf.sales@fagorelectronica.es www.fagorelectronica.com

Fex

Nueva generacién de amplificadores serie NEXUM DVB-T/H que
mantiene la calidad de la seiial recibida por la antena.
EL MAYOR AVANCE DE LA TECNOLOGIA SUMAEN Z.

Fagor, consciente de la necesidad de mantener una calidad
constante de la sefal, ha desarrollado la nueva generacién de
amplificadores de canal serie NEXUM DVB-T/H que incorporan un
circuito interno de evaluacién de la potencia de entrada del canal,
especificamente concebido para que el sistema garantice:

> La adaptacion automadtica a los niveles de entrada disponibles.
> La calidad de la senal de salida sea independiente del nivel de
salida requerido.

El ajuste de niveles de sefial de cabeceras, que incorpora la nueva
generacion de ampificadores, no requiere revisar la calidad de sefal
dentro de todo el rango de ajuste de niveles de salida y ante
variaciones de niveles de entrada la calidad de la senal
entregada no origina interrupciones del servicio.
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LaAsociacién Madrilefiade Industriales Insta-
ladores de Telecomunicacion, AMIITEL, convocd a
sus asociados a una reunién informativa y, sobre
todo, de debate sobre un punto tinico: lasituacion
actual del despliegue de la telefonia 4G en la ban-
dadelos800MGzy la posicion de laempresainsta-
ladora antes las afectaciones que este despliegue
provocara en los sistemas de recepcion de las se-
flalesdelaTDT.

Lareuniénse celebré el pasado 17 de septiem-
bre en el salén de actos de la sede de la CEOE con
un alto nivel de asistencia por parte de los asocia-
dos. Como explic Juan José Garcia, Presidente de
AMIITEL, al abrir la reunién, el acto tiene dos obje-
tivos y dos partes muy distintas y definidas: la pri-
mera es informar de manera directa a los asocia-
dos, caraacara, delasacciones que haemprendido
la Junta Directiva en relacién con el problema del

m amiitel
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El 17 de septiembre, en
lIa CEOE, 90 empresas
de AMIITEL tuvieronla
oportunidad de conocer
los entresijos del
desarrollo del 4G

- 4@G:

DEBAIE
SECTOR

despliegue del 4G; explicar lo que se ha hecho, lo
quenose hahechoyel posicionamientodela Jun-
tay, por lo tanto, de la Asociacién, sobre la oferta
que el adjudicatario de las operadoras para solu-
cionar las afectaciones del despliegue-ELECNOR-
esta realizando aempresas de nuestro sector.

Después se abre el turno de las opiniones y el
debate; porque el segundo objetivo es que las em-
presas asistentes, las empresas asociadas hable-
mos, compartamos informacién y, sobre todo,
decidamos entre todos si la postura que la Junta
Directivahamantenido hastalafechaeslaadecua-
dao, a peticién de las empresas, debe cambiarse y
emprender otraestrategia.

;Qué hemos hécho.desde
- AMITEL ?

S | s T et [ St St [t St i gt Spate =

» Desvinculacion de la oferta econdmica de Elecnor |
15/6/2015).

* Inicio de conversaciones con Elecnor (9/7/2015).

* Informacion de la primera reunion con Elecnor ( 15/7/2015)
*» Informacion de la web llega800 de Elecnor ( 19/8/2015).

* Proactividad y argumentos frente a llega800 ( 2/9/2015).

» Carta de apoyo a las empresas frente a los administradores
(2/9/2015).
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UBICACION: C/ Espalter n° 15 28012

El asociado pudo Madrid.

informarse
y debatir:
conversaciones,

TIPO DE CABECERA.: central Televés
programable Avant 5.

DISTANCIA APROXIMADA AL NODO 4G:

casos reales, vl

primeras
afectaciones, todo
un enriquecedor
debate

SINTOMA: Mo se ve ningdn canal.
Saturacion de la central.

ACCION : Se coloca un atenuador a la
entrada de la misma y se compensa,
ajustandola a la salida.
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emprendi

En el proceso mediante el cual las operadoras
de telefonia adjudicaron la solucién de las afecta-
cionesaunaempresa,laAsociacion,através de FE-
NITEL, estuvo presente en la mesa de didlogo-que
no de negociacion- y aport6 un estudio de costes
de las soluciones mas habituales que habria que
instalar para solucionar las interferencias en la
TDT. Un estudio que, por motivos de confidencia-
lidad con las partes asistentes, no se divulgé pero
que, ahora,yaterminado el proceso, podemos pu-
blicitar para decir que el coste medio de la instala-
cién de los filtros como accién preventiva-la tinica
medida que se contemplaba- en un escenario es-
tadisticamente habitual, asciende segtin ese estu-
dioa70euros.

Las operadoras eligieron a la empresa ELEC-
NOR INFRAESTRUCTURAS para que, con exclusi-
vidad, se hiciera cargo de las acciones preventivas
y correctivas y, en un corto espacio de tiempo, sin
consultar con la Asociacién y sin establecer nin-
gln tipo de dialogo sobre ese tema, se “filtra” in
formacion sobre el importe que va a pagar la ad-
judicatariaa las empresas instaladoras con las que

m amiitel

AMIITEL siempre
hamantenidola
puerta abiertaconlos
principales actores del
desplieque del 4G

quiere contratar: 20 euros por lasacciones preven-
tivas- instalacion de filtros-. Si “en algin caso” la
instalacién del filtro no fuera suficiente, cualquier
otraactuacion correctivadebe ser conocidayapro-
bada previamente por ELECNOR para poderse lue-
go facturar. Ademas hay que realizary enviar un
Boletin de instalacién y realizar las acciones pre-
ventivassolicitadasantes de que se enciendael né-

e Amiitel hasta
|las acciones
idas.

duloylas incidencias en las dreas preventivas so-
lucionarlas en el plazo de 2 dias laborables desde
laapertura de la incidencia, o 5 dias en el caso de
areas “no preventivas”.

La Junta Directiva se posiciond inmediata-
mente: comunicd a todos los asociados y part-
ners, mediante newsletter remitida el 15 de junio
de 2015 que AMIITEL se desvinculaba del contra-
toqueseestabaofertando porlaadjudicataria, ha-
ciendo saber a los asociados que no ha interveni-
do, en modo alguno ni en la negociacion de sus
condiciones, ni en la redaccién de sus términos y
que esas condiciones que se imponeny la politica
de precios ofertados por el servicio que se exige es
totalmente inviable e inasumible para las empre-
sasasociadas.

Ademadsde posicionarnosante losagentes del
sector, laJunta Directiva creyd conveniente hablar
directamente con los responsables de ELECNOR
paratransmitir, de primeramano, nuestra postura
ylasrazones que, pensamos, lajustifican. E1 9 deju-
lio empezaron esas conversaciones y el 15 de julio
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se informa mediante una nueva newsletter. Se
pretendia, ademas de informar de nuestros argu-
mentos sobre las contrapartidas del contrato que
propone a las empresas, buscar otros posibles es-
cenarios de colaboracion que solventasen el des-
equilibrio detectado. No fue posible; la empresa
adjudicataria parece tener su modelo de ofertato-
talmente cerrado.

Alavez se inician conversaciones e informa-
ciones con responsables del Colegio de Admi-
nistradores de fincas para que transmitan a los
colegiados el riesgo en que pueden incurrir las co-
munidades de propietarios que tengan suscrito
un contrato de mantenimiento si las infraestruc-
turasson manipuladas por personal ajenoalaem-
presa mantenedora. Todo ello en aras de fomen-
tar la pro actividad y argumentario paraque seala
empresa habitual la que siga encargandose de las

posibles afectaciones que surjan. El 2 de septiem-
bre se remite nueva newsletteralos asociados con
una carta con argumentos comerciales para que
pudieran presentarse, debidamente adaptada
porlaempresa, asus clientes yalos administrado-
resde fincas.

Lainmensamayoriade
las empresas asociadas
ratificé la actual politica
delaJuntaDirectiva con
respecto al despliegue

El Presidente fija en este momento uno delos
principales argumentos que han motivado lacon-
vocatoria de la reunién. En este escenario se pro-
duce una situacion delicada y preocupante. Una
de las empresas asociadas, con representacion
en la Junta Directiva, firma el contrato que ofrece
ELECNORY procedearealizaractuaciones preven-
tivas en Navalcarnero y algunos otros puntos de
Madrid. La situacion se volvio critica pues la Junta

Directiva perdia toda su credibilidad y recafa en
unaincoherencia manifiesta cuando, por un lado,
hacia camparia a todos los niveles en contra de
las condiciones que figuran en ese contrato y, por
otro, unodesus miembros firmael contrato, acep-
taesas condicionesyempiezaainstalar. Se pusode
manifiesto al vocal representante de laempresa la
incoherenciade su posturaysu permanenciaen la
Juntaydimitié. En pleno mes de agostose hizolle-
gar a los asociados la noticia de esa dimisién que
fue aceptada por el resto de componentes de la
JuntaDirectiva.

Lassituacion provocd que la Junta se replan-
tease si su postura, su politica ante el despliegue
del 4G, era laaceptada por las empresas asociadas
o0 eramas conveniente para los intereses de éstas
que se cambiara dicha politica en aras de un acer-
camiento o aceptacion de las posturas y solucio-
nes que ofrece ELECNOR. En definitiva, se preten-
de con lareunién debatirentre nosotros, ‘a puerta
cerrada”, las ventajas e inconvenientes de cual-
quiera de ambas posturas y decidir la postura, la
politica, que en el futuro mantendra la Junta Di-
rectivade la Asociacién sobre este asunto.

amiitel m
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Informacion sobre el despliegue del 4G

Antes de proceder a conceder la palabraalos
asistentes para iniciar ese debate, la Junta “puso
encima de la mesa” todas las informaciones so-
bre el despliegue de las que dispone la Asociacion,
lasituacion actual de ese despliegue, los pocos ca-
sos reales que conocemos, las afectaciones pro-
ducidas y las soluciones que se han aplicado en
€508 Casos.

Como es publico y notorio, la adjudicataria,
ELECNOR INFRAESTRUCTURAS, ha desplegado
un portal de Internet, www.llega800.es, que es,
casi, la inica fuente de informacion disponible
para todos, para usuarios, consumidores, propie-
tariosy empresas instaladoras. AMIITEL informé a
susasociados de ese despliegue mediante newslet-
terel 19 deagosto. Enel portal sélo constaenlain-
formacion legal que la titularidad del sitio web es
de ELECNORSA, porloque, aefectos practicos, de-
bemos considerar que la informacién que se ofre-
ce en esa pagina es informacién “oficial”.

m amiitel

OTRAS PAGINAS
QUE TRANSMITEN
INFORMACION:

1-EL PORTAL DE llega800: https://www.lle-
ga800.es/listado-de-municipios-activos/

https://www.llega800.es/wp-content/
uploads/llega800-triptico-despliegue.pdf

2.-EUROPAPRESS

http://www.europapress.es/nacional/no-
ticia-interferencias-4g-tdt-muy-debajo-previs-
t0-20150903183542.html

3.-TELECINCO

http://www.telecinco.es/informativos/eco-
nomia/Operadoras-telefonia-comienzan-Costa-
Sol-02028075129.html

http://www.telecinco.es/informativos/cul-
tura/incidencias-interferencias-TDT-inferior-pre-
visto 02045925469.html

Lawebwww.llega800.es nosoloes,en la prac-
tica, la dnica “fuente oficial de informacién” sobre
eldespliegue delasestaciones base del LTE800en
todo el territorio espafiol, sino que, ademas, aun-
que fiable por “oficial”, su informacion es escasa,
defectuosay muy poco precisa, sobre todo cuando
se refiere a grandes poblaciones como son las que
ocupan la mayor parte de la poblacién de nuestra
comunidad auténoma.

AMIITEL hasolicitado de manera oficial infor-
macion detallada sobre el despliegue de las esta-
ciones base de 4G, informacién que no le ha sido
facilitada: al parecer es un asunto, una informa-
cién, absolutamente privada que manejan exclu-
sivamente las operadoras detelefoniay ELECNOR.

Sin perjuicio de laopinién que merece ese “se-
cretismo” sobre el uso de lo que, en definitiva, es
demanio, esto es, dominio publico, el espectro ra-
dioeléctrico, la Asociacion ha buscado férmulas

DUOX

SMART SYSTEM

Lo cambia todo

REVOLUCION UNIVERSALIDAD CAPACIDAD SIMPLICIDAD FLEXIBILIDAD FUTURO

.
)/

Duox es el primer Smart System completamente digital en tecnologia
dos hilos no polarizados de portero y videoportero.
Es el sistema tecnolégicamente mas avanzado del mundo que permite
una instalaciéon rapida y de bajo coste.

FERMAX

www.fermax.es
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Lasviviendas unifamiliares de Navalcarnero
fueron un claro ejemplo de afectacion. Aqui
sevelaafectacionantes de lainstalacion del
filtro de cavidades

---FREC: 8T MHz

99.8 dBuv

NIVEL:

. bl ot ki b e e el o =
e R e e e

LI | =) Ll |
P s g o W g i = (S R

I

EPAH:.

Comparativadelos nivelesde TDTyla
afectacion debida a Vodafone en 806 MHz

para paliar este vacio de informacion; y, como casi
siempre, hemosacudidoalasempresasasociadas,
quienes informan de las comunidades de vecinos
que reciben el llamado “buzoneo de llega800":
una carta donde esa entidad, para cumplir con lo
establecido en la Orden Ministerial, se dirige a las
comunidades de propietarios que se encuentran
en un area de mayor afectacién por la puesta en
marcha de una estacion base. En la carta sélo se
lesindicaque puedendirigirseal “portal llega800”
paraquelesrealicenactuaciones preventivas; para
que les instalen, en definitiva, filtros antes de la
puestaen marchadel nédulo.

Sesolicit6 a las empresas asociadas que repor-
taran a la Asociacion la informacién que obtuvie-
ran de sus clientes por la recepcién de esas cartas,
del buzoneo.Y desde AMIITEL se transmite esa in-
formacion atodas las empresa asociadas paraque

m amiitel

Aquiseve laafectacion despuésdela
instalacién delfiltro de cavidades.

e i

e b

500 MHz

puedan actuar en consecuencia, pues el buzoneo
es el tnico indicativo informativo de la préxima
puestaen marcha en lazona de una estacién base
de 4G. Graciasaesainformacién sevaconociendo
portodas lasempresas asociadas un mapadel des-
pliegue de las estaciones base en nuestra region.
Asi se informo, el 2 de septiembre, que ya se ha-
bia practicadoel buzoneo enlazona Atocha(c/ Té-
llez)el 25 deagosto;yel 1deseptiembreenlaZona
Centroyen Arturo Soria.

Miguel Angel Garcfa-Quismondo expuso la
situacion, en la fecha de loa reunién, del desplie-
gue de esa tecnologia era lasiguiente: a primeros
de septiembre existen en todo el territorio nacio-
nal unos 350 nodos de 4G encendidosyse han de-
tectado unas 3.000 afectaciones derivadas de su
puesta en marcha, es decir unas 8 afectaciones
pornddulo.

Realmente el porcentaje de afectaciones, has-
tala fecha, es muy bajo; pero es un dato que hay
que tomar con mucha cautelay los técnicos pien-
san que variard al alza en fechas muy préximas.
Existe poca incidencia en los sistemas de recep-
ciéndelaTDT porquetodaviaexisten pocos termi-
nales quetrabajen en esabanda, porque hay pocos
nodos encendidos y, sobre todo porque las redes
de los operadores no estan en explotacion practi-
camente. Poreso pide cautelaantela pocainciden-
cia padecida hastalafecha.

Ademas las empresas deben tener en cuenta
queelescenario escomplejoycomplicado; nonos
encontramos ante una situacion, ante una “foto
fija” como en las actuaciones relativas al Dividen-
do Digital. Hay muchasvariables que deben tener-
se en cuenta, como, por ejemplo, que las operado-
ras pueden encender sus nédulos, sus estaciones

bases en distintas fechas afectando sucesivamen-
te a una misma instalacién cuyo propietario pen-
sara,sinduda, que laempresaquerealizé el primer
trabajonolo hizo bien.

Los filtros que se ofrecen en el mercado son
muchosyde muyvariadas caracteristicas. Explico,
mediante un grafico, las caracteristicas del rechazo
devariostipos defiltro, siendo los mejoreslosL/C,
ceramicosy cavidades.

Las afectaciones influyen en la salida de la ca-
becera de distinta manera segtin el canal: en el 59
aparece una pendiente que puede llegar a ser de
hasta2 dBy corregirla es dificil y exige un material
caro. En los restantes canales hasta el 59 la pérdi-
dasestaran entre 0,5y 2 dBaunque se pueden dar
pequefias desadaptaciones de impedancia. Re-
cordé Miguel Angel Garcfa que ya disponemos de

herramientas de ayuda para solucionar estas inci-
dencias; podemos trasformar el medidor de cam-
poenunanalizadorde LTE/TDT. Elequipo de PRO-
MAX tiene la funcion de test de interferencias; y
TELEVES ofrece la funcién LTE CHECK, LTEVS Vy
laDOWNLINK-UPLINK.

Finalmente mencioné Garcia-Quismondo
dos casos que se habian producido en Madrid y
de los que tiene referencia directa. El Navalcar-
nero la puesta den marcha de una estacién base
afecté fundamentalmente aviviendas unifami-
liares; el nivel de las sefales de TDT estaba en tor-
noa48dBuVyel nivel de las sefiales de LTE en tor-
noalos 99,5 dBuV. El sintoma de la afectacion fue
quefallalarecepciéndel CH 55,del CH 58 ydel CH
59. Fue necesario cambiar la antena e instalar un
filtro de cavidades.

En lacalle Espalter de Madrid una comunidad
con un sistema de recepcion de sefiales de TDt de
central programable Avant 5, se produjo una sa-
turacién de la central y se dejaron de ver todos los
canales. La causa fue la puesta en marcha de un
nodo 4G a unos 10 metros de distancia. Se solu-
ciono la afectacion colocando un atenuador en
la entrada de la central, compensando la atenua-
ciénalasalida.
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EL DEBATE

Acontinuacion el Presidenteabri6 el turno de
preguntas, comentarios, opiniones; en definitiva,
abrié el debate para que los asistentes se manifes-
taranyse posicionaransobre lacuestion que habia
comentado durante el acto: si seguimos apostan-
do porlamisma politica, por el mismo posiciona-
miento de la Asociacion frente a la contratacion
Propuesta por ELECNOR o cambiamos de postura
yla Juntase posiciona con otro enfoque. Pidi6 eso
si coherencia: no es beneficioso para el sector que
AMIITEL manifieste publicamente una posturay
el 80% de lasempresas asociadas actien de forma
contrariaaesapostura.

No es este el lugar para resefiar con detalle las
distintas intervenciones de los asociados. Si po-
demos resumir, por temas de interés, las cuestio-
nes sobre las que mas se debati6 o se solicité in-
formacién.

En primer lugar varios asistentes solicitaron
informacion sobre las condiciones del contrato

m amiitel

Durante varias horas
todos los presentes
tuvieron la oportunidad
de posicionarse en este
importante asunto

que ofrece ELECNOR. Se constaté que eran po-
cas las empresas que habian recibido la oferta de
contratacion y, al menos publicamente, sélo una
empresa reconocio que lo habia recibido y con-
formado.

Desde la Junta se explicé, a la vista de un mo-
delo, el contenido del contrato donde se especifi-
can las obligaciones de la empresa (resolucién de
laincidencia en 2 dias laborales si es en area pre-
ventivay 5 dias si es fuera de esa drea; colocar fil-
tros preventivos al 100% antes del encendido del
nodo; penalizacién por retrasos; cumplimentar
un boletin informativo mediante aplicacién AN-
DROID con fotos y medidas, prohibicién de rea-
condicionar lainstalacién)yel precio: 20 euros por
afectacion; lacontratista pone el material, el filtro.

Hizo hincapié el Presidente en que se tuviera
en cuentaala hora de valorar las condiciones del
contrato que si la instalacién del filtro no es sufi-
ciente para solucionar la afectacién, la empresa

esta obligada a realizar otras actuaciones. Pero
debe de dirigirse a ELECNOR, a solicitar permiso
para efectuar esa otra actuacion, remitir presu-
puestoy esperar que la empresa acepte o negocie
ofijeelimporte quevaa pagar.

Variosasistentes se interesaron sobre si existia
posibilidad de negociacién con la contratista para
que aumentaran esos precios. Contest6 Gonza-
lo de Nicolas, Vicepresidente de AMIITEL y de FE-
NITEL que no existia ya esa posibilidad; que se ha-
biaintentado, condistintos representantes, desde
la Federacién y desde Madrid sin resultado; que
nos ofrecimos desde AMIITEL, incluso, a ayudar a
gestionar las incidencias para que la disminucién
de costes pudieran repercutirse en un aumentoy
también se rechazd esa posibilidad.

Intervino el representante de la empresa que
reconoci6 haber firmado el contrato para consta-
tar que, efectivamente, el precio es innegociable;
que aqui en Madrid pagan 20 euros y en otros zo-

nas de Espafia 18; que cada delegacion territorial
tiene autonomia, pero que el precio de 20 es el Ii-
mite al que pueden llegar; cree que ELECNOR no
hamedidobienlas consecuencias desu oferta por-
que lasituacién no es facil tampoco paraella.

Se interesaron también varios asistentes por
si se habia explorado la posibilidad de que las em-
presas pudieran ir realizando acciones preventi-
vas en las comunidades que llevan en manteni-
miento, de tal modo que ELECNOR les avisara con
tiempo delaszonas de afectacionesylasempresas
pudieran realizar el trabajo y facturarlo. Se explo-
16 esa posibilidad y no se admitié. En primer lugar
porque el despliegue de los nodos es “un secre-
to de estado”, que s6lo lo sabe el operadory ELEC-
NOR. Nosotroslodeducimos porel buzoneo, pero
no sabemos las fechas del encendido y tampoco
la operadora. Hay intereses comerciales en juego
y dura competencia entre ellas; pero, sobre todo,
noes posible esasolucién porque esla contratista,
ELECNOR, quien decide, quien realiza el encargo;

amiitel m
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al contrario no se admite: que la empresa haga el
trabajo sin encargoy luego pase lafactura. Yel en-
cargo se hace en funcion de las empresas que han
contratado y del ritmo de encendido de nédulos.
Para nada contemplan otro modelo de trabajo.

Podemos decir que en el debate subsiguiente
quedo clara una cuestién: ninguna de las empre-
sas asociadas considera que hay negocio, hay be-
neficio, que esloque unaempresadebe buscar,en
instalar filtrosa 20 euros. Como dijo unasistente si
en mis comunidades ponen filtros a ese precio los
“fibreros” yo encantado.

Pero,aunque no seanegocio, varios asistentes
plantearon la convenienciade aceptar la propues-
tade ELECNOR Yy propiciar el acercamiento a esa
empresay la firma del contrato. Por dos razones;

m amiitel

para impedir que empresas instaladoras entren
en comunidades con mis mantenimientos y por-
que, en definitiva, si hay problemas en una comu-
nidad que mantengo, tendré que hacer el trabajo
sincobrar:ni 20 ni 5.

La otra postura, defendida también por va-
rias empresas era contraria a aceptar estas condi-
ciones: un precio impuesto y claramente por de-
bajo del coste real con algo de beneficio para una
empresa; una gran responsabilidad al realizar el
trabajo de lo que no hay que olvidarse; si pones el
filtro respondes de lo que luego pase; y una opor-
tunidad buena para decir claramente que no; que
el trabajo de la empresa instaladora debe de vol-
verse a poner en valor; una oportunidad para co-
brar; para defender nuestros mantenimientos sin
regalar nada, para poner en valor nuestro trabajo.

Pantallazossinfiltro de la afectacion

Pantallazo confiltroy cambio de antena

Nodo detelefonia 4G

Cuando todos lo que quisieron tomar la pala-
bra para defender una u otra postura, lo hicieron,
el Presidente solicit6 una votacion sobre la postu-
ra, la politica que la Junta Directiva mantendria.
Por una amplia mayoria los asistentes votaron a
favor de la postura que, hasta la fecha, ha llevado
la Junta Directiva, una politica de denuncia de las
condiciones que se quieren imponer a las empre-
sasinstaladorasyde informacién ante losadminis-
tradores de fincas y los usuarios del alcance y rea-
lidad de los problemas que pueden surgir con la
puestaen marchade los nédulos de 4G. Unos pro-
blemas que deben, que sélo puedensersoluciona-
dosde maneraadecuada porlaempresainstalado-
rahabitual, lade confianza.

MAC HOME HD

El modulador
compacto de lkusi
ahora en HD

e Calidad modulacion HD
e Generacion automatica de canal de informacion
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ELANODELALUZ

MIGUEL ANGEL GARCiA-QUISMONDO

La Asamblea General de laONU ha proclama-
do 2015 como Afio Internacional de la Luz, coinci-
diendo con varios aniversarios de descubrimien-
tosen el areadesde hace mil afiosy con el objetivo
de destacar “la importancia de las tecnologias ba-
sadas en la luz que pueden promover el desarro-
llosostenibley ofrecer soluciones a los problemas
mundiales sobre energia, educacion, agriculturay
salud”, explicalaSociedad Europeade Fisicaen un
comunicado.

En lo que se refiere a Amiitel vamos a hacer
dos aportaciones, por un lado intentar explicar
qué son los puntos cuanticos y sus aplicacionesyy,
en segundo lugar, tratar de explicar qué es el LIFI,
asuntoquese publicardenunsegundoarticuloen
el proximo nimero de larevista.

¢Qué son los puntos
Cuanticos?

Los puntos cudnticos son nanoestructuras
cristalinas creadas en el laboratorio que miden
millonésimas de milimetro -nanémetros-. De he-
cho, son 10.000 veces mds pequefios que un ca-
bello humano. Inventadas hace casi dos décadas,
tienen unsinfin deaplicaciones en areas tanvaria-

2015
El ano de la LUZ

dascomo lastelecomunicaciones, lacomputacion
cuantica, laseguridad o labiomedicina.

Su caracteristica esencial es que los electro-
nes que lo constituyen estan obligados a mante-
nerse confinados en las tres dimensiones, lo que
genera diversos fenémenos cuanticos. Es decir,
se comportan como un tnico dtomo, por lo que
también se les denomina “4tomos artificiales”.

Entre las propiedades mas
importantes podemos
destacar:

m Eltamafo del Punto Cuantico es lo
que determina la longitud de onda a
laque emiteynosucomposicion. As, ta-
maiiosde 2nmemiten enazul,de2,3nm
en verde, de 3,5nm en naranjay tama-
fios de aproximadamente 6nm en rojo.
(VER FIGURA 1). Los Puntos Cuanticos
mas pequefios producen luz de menor
longitud de onda, por lo que las propie-
dades cuanticas de la luz emitida por los
mismos son mas acusadas y evidentes.

Mas informacionen:

m Cualquieraque sealalongitud de onda
de excitacion (visible, ultravioleta o in-
frarrojo), el Punto Cuantico emite un
haz de luz monocromatico, intenso
y con un espectro de emision siem-
pre muy estrecho, simétrico y sin so-
lapamientos.

m Los puntos cuanticos son mas bri-
llantes, comparados con los coloran-
tes fluorescentes comunes, debido a sus
mayores coeficientes de excitacion, cam-
pos cuanticosy similares niveles de satu-
racién de emision.

m Conuninicohazdeluzdeexcitacién
se logra estimular simultaineamente
PCs de diferentes tamafios

m Pueden serafiadidas diferentes molé-
culas al punto cuantico a fin de conferir-

leunagranvariedad de aplicaciones.
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FIGURA 1:Los Nanocristales de diferentes
tamanios, al ser excitados con una misma
fuente de luzemiten haces intensosy muy
duraderos de luz monocromatica. El tamafio
del Punto cuantico, a escala de Amgstroms,
determina el color

¢Qué aplicaciones tienen
los puntos CUANTICOS?

Entrelasaplicacionesdelos puntos cudnticos,
podemos destacar:

m Quantumdots LEDs (QLEDs), dadas las
propiedades electroluminiscentes, uni-
doala posibilidad de aplicarles unvolta-
jeeléctrico,yal hechode poder utilizarse
en sustratos flexibles. Podrian emplear-
se para alumbrado eficiente o panta-
llas de dispositivos electrénicos, desde
smartphonesatabletas yatelevisores,ya
que consumen pocaenergia.

m Aplicaciones biomédicas: Su empleo
para el estudio de procesos biolégicos
en organismos, incluso in-vivo, permite
obtener una informacién clave de cémo
funcionan muchas enfermedades y faci-
litar la obtencion de tratamientos ade-
cuados para ellas. Su pequefio tamafio
posibilita su introduccién en células, e
incluso el seguimiento de moléculas in-
dividuales. (VER FIGURA 2).

m Placasfotovoltaicas: Sualtacapacidad de
absorcién deluz puede usarse para mejo-
rarlaeficienciade las placas fotovoltaicas
yreducirsu coste

m Otraaplicacion importante es su uso en
laComputacién cudntica.

FIGURA 2 : Células marcadas con puntos
cuanticos en unraton. Los puntos cuanticos
modificados con anticuerpos se unieron
alas células cancerosas, permitiendo su
visualizacion optica.

¢Como mejoran los QLED
las pantallas de los
dispositivos electronicos?

Desde los comienzos de la TV analégica
(NTSC, PAL SECAM), el tratamiento del color ha
sido un factor clave en el desarrollo de la misma.
Igualmente, el tratamiento del color ha condicio-
nado la evolucion de los dispositivo de visualiza-
cion, desde los CRTalos tltimos displays de OLED
pasando porlo LCD.

Un LCD (Displays de Cristal Liquido) tipico,
constade doscomponentes principales: unafuen-
tede luzse llamala unidad de luz de fondo ( BLU )
y un médulo de cristal liquido (LCM ). En los LCD
el colorde cadasubpixel (rojoverdeyazul) esta de-
terminada pordos factores:laenergiaespectral de
laluzblancaen el BLUy la eficacia del filtro de co-
loren cadasubpixel.

Los fabricantes de televisores aplican la tec-
nologia de puntos cuanticos de dos maneras dis-
tintas.

Un primer método opta por agregar unacapa
delgada hecha de materiales de puntos cuanticos
aunaestructura LCD. Esta capaayudaamejorarla
expresion de colores conforme la luz atraviesa la
capa de puntos cuanticos y los filtros de colores.
Esta capa combina, por ejemplo, billones de pun-
tos cuanticos emisores de rojoy verde que sinto-
nizan finamente la luzblanca cuando son estimu-
ladas por laluz azul: (VER FIGURA 3). Estas capas
comprende tres subcapas - dos peliculas de ba-
rrera de plastico que intercalan una capa de pun-
tos cudnticos en suspension en una matriz de po-
limero.

Otro método consiste en insertar el material
de puntos cuanticos en un tubo largo y estrecho
de vidrio que cabe junto a la fuente de luz dentro
de la pantalla. Este método genera el mismo efec-
to que la peliculade puntos cuanticos pero ocupa
menos espacio en el televisor.

https://revistas.ucm.es/index.php/RCCV/article/viewFile/RCCV1111120069A/22292

https://quimicosonador.wordpress.com/tag/puntos-cuanticos/
http://static1.squarespace.com/static/526856d7e4b05b8fbefaadb6/t/52b129a9e4b05d40c788d84e/1387342249119/QDEF+InformationDisplay.pdf
https://www.youtube.com/watch?v=jiej]NAUwcQ8 (video en ingles con subtitulos en castellano sobre el funcionamiento de los LCD)

FIGURA 3:Ejemplo de capa compuesta por billones de puntos
cuanticos rojosy verdes, fabricada por laempresa Nanosys. Esta capa
reemplazaria al difusor de la BLU de los LCDy LED. El nombre comercial
de esta capa es QDEF (Quantum Dot Enhancement Film)
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@ ACADEMIAAMIITEL

Ha comenzado

la 52 edicion del
curso experto
integrador mas la
certincacion KNX

MODULOS TECNICOS

m Telecomunicaciones

m Comunicaciones
MIGUEL ANGEL GARCIA-QUISMONDO m Seguridad

m Audiovisuales
El pasado 22 de septiembre comenzé laquin- |[gg ICT2
ta edicion del curso experto integrador. Comoya |gg Automatizacion, hogardigital
sabéis por las ediciones anteriores este curso, se eintroduccion KNX
compone de 6 médulos técnicos mas 2 de habili- | gy Habilidades comerciales.
dades practicas, para concluir con laelaboracion | gy Procesodeventa

de un proyecto final sobre un caso practico.

Enestaedicion se hanincorporado practicassobre
herramientas software de planificacion de siste-
masinalambricos comoelxirio online 6 radio mo-
bile. Asi como de la herramienta software de dise-
fiode CCTV denominadajvsg.

Ademds, alos antiguos alumnos de ediciones an-
terioresdel Curso Experto, selesvaadarala posibi-
lidad de ampliacién de dicho curso, para obtener
certificacién KNX en condiciones muy ventajosas.
Siquieresmasinformaciénenel 915715249 6en
consultor@amiitel.com

Amiitel colabora con el INCUAL

La colaboracién entre Amiitel y el Instituto Nacio-
nal de las Cualificaciones girara en un primeracer-
camiento en la actualizaciéon y modernizacion de
los diversos modulos formativos de lafamilia pro-
fesional de electricidady electronica.

Enelsiguientesitiowebvemos un catalogo de esta
familia profesional que es el que masseajustaalas
empresas asociadas a Amiitel:

http://www.educacion.gob.es/educa/incual/
ice_CualCatalogo_ELE.html

Laideaesir profundizandola colaboraciényllegar
aconvertira Amiitel en un centro acreditado para
impartir diversos certificados de profesionalidad.
As{comoen laevaluaciényreconocimientodelos
profesionales de las empresas asociadas.

Para mas informacion, la Web del instituto es
http://www.educacion.gob.es/iceextranet/
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E PROGRAMA

MARSH, MERCER y
AMIITEL firman un
acuerdo de colaboracion

Implementaciondel
PROGRAMAELECT,
portaldeseguros
conproductosde
altovalorafadidoal
alcancedetodaslas
pymes.

ANGELPANIZO

El pasado 14 de septiembre, en la sede de la Aso-
ciacion madrilefia, tuvo lugar el acto protocola-
rio de la firma del acuerdo de colaboracién suscri-
to entre MARSH, SA MEDIADORES DE SEGUROS,
MERCER CONSULTING S.L.U.y la ASOCIACION
MADRILENA DE INDUSTRIALES INSTALA-
DORES DE TELECOMUNICACION. Al sus-

cribir el acuerdo, AMIITEL se convierte
en colaborador de las corredurias de se-
guro en la promocién entre las empre-
sas asociadas, patners y prospects del
PORTAL ELECT, propiedad de MERCER.

Elacuerdoeselresultadode unaintensi-
ficacién en las relaciones entre el Grupo
MARCHS&MCcLENNAN y la Asociacion;
unas relaciones que han estado presidi-
das en los tltimos tiempos por un cla-
ro objetivo: la convergencia de intere-
ses entre ambas entidades dirigidas a
promover, por un lado, el aseguramien-
to adecuado de los riesgos de las em-
presas asociadas y, por otro, el de ofre-
cer ventajas comerciales y logisticas a
las mismas.

Un primer resultado de estas relacio-
nes fue laampliacién del porfolio de

seguros que desde la Asociacion y a través de la
Correduria de Seguros se ofrecia a las empresas
asociadas. Riesgos relacionados la electricidad,
PCl, climatizacién, fibra 6pticaetc.yaestan cubier-
tos por ese elenco de contratos que ofrecen, ade-
mas, unas condiciones inmejorables para los aso-
ciados de AMIITEL.

Pero querfamos dar un paso mas. El PORTAL
ELECT no es una simple ampliacion de un porfo-
lio de productos relacionados con los seguros. A
travésde unaherramientaonlineseofreceeneste
portal un modelo de negocio de seguros especial-
mente disefiado para PYMES. Hay que tener muy
encuentaqueel 99.8% de lasempresas espafiolas
entran en esa definicion legal pues tienen menos
de 250 empleados;y el 97,4% de nuestras empre-
sas facturan menos de 2 millones de euros. Es 6gi-
co deducir que el perfil de las empresas asociadas
aAMIITEL esabrumadoramente el de una PYME.

Losresponsables del grupo MARSH se “pusieron la
gorra’ delosauténomosydelos pequefiosempre-
sarios y detectaron que la mayoria de las PYMES
sdlo tienen acceso a productos individuales, que
tienen muy poco poder de negociacion y que re-
chazan una contratacién de seguros tradicional,
por ser laboriosa y conllevar aparejada mucha ad-
ministracion.
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El Portal ELECT estd pensado para clientes con un
perfil tecnolégico, acostumbrado a las nuevas tec-
nologias, a usar Internet, a poder acceder cuan-
do quieray desde donde se encuentre, las 24 ho-
ras del dia, a la informacién que le interesa sobre
su negocio y sobre los productos que ha adquiri-
do. Alguien acostumbrado a compraron line, que
noquiereestar pendiente de horarios comerciales,
decitas, deinformaciéntelefénica. Ese cliente que
entraensu poliza, hace lostramites que quiere ha-
cerysale. Sin mas. Un perfil que ya es mayoritario
entrelosauténomosylas PYMES.

Ampliaciéndel
porfoliode seguros
alasempresas
asociadas

El Portal ELECT

esta pensado para
clientes conun

perfil tecnolégico,
acostumbrado alas
nuevas tecnologias, a
usar Internet, a poder
acceder cuando quiera
ydesdedondese
encuentre, Ias 24 horas
del dia, alainformacion
que le interesa sobre
su negocio y sobre

los productos que ha
adquirido. Alguien
acostumbradoa
compraronline

Y esta herramienta on line, totalmente gratui-
ta, ofrece la posibilidad de esta actuacién, de po-
derauto gestionar los propios seguros: cotizar sus
propios riesgos, emitir pdlizas, comprobar el esta-
do de los recibos, descargar pdlizas y certificados,
realizar sus propios suplementos y, siempre, con
un soporte call center, especializado para resolver
cualquier duda o consulta. No es un Portal infor-
mativo: un inico punto de acceso permite lacom-
pray lagestion del producto adquirido.

Lo mds importante, aunque lo es, no es la herra-
mientaensi;esel contenido, las posibilidades que
se ofrecen al usuario que accede. Gracias a la capa-
cidad de negociacion del Grupo MARSH, un gran
Broker, a través de ese portal se accede a produc-
tos exclusivos disefiados especialmente para au-
ténomos y PYMES en unas condiciones econémi-
casque, hastaahora, s6lo eranaccesiblesagrandes
empresas.

Y este es, en definitiva, el factor que AMIITEL més
valora: el de posibilitar el acceso de susasociados a
productos exclusivosy en condiciones ventajosas.
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ANGEL PANIZO

Hace mas de 35 arfios que se fundé la Asociacion
Madrilefia de Industriales Instaladores de Teleco-
municacién y podemos decir que existe una ca-
racteristica, un gen especifico, que se repite inelu-
diblemente en el caracter de laempresaasociada.
Losasociados fueron emprendedores, avant la let-
tre, hicieron galade un empuje que lesllevé aocu-
par,acompetirentodoslossectoresdel mundode
las telecomunicaciones que iban surgiendo en el
mercado: desde el porteroyvideo porteroalaTele-
visién digital o alaTVsobrelP.Y,enese genestd el
empuje necesario paranorendirse enlosmomen-
tos de crisis; para seguir formandose aunque en
ese momento no existan posibilidades de trabajo
en las nuevas tecnologias que estudian.

PERALSAT es un claro ejemplo de este caracter.
Tras muchos afos en el sector, tras pasar por mo-
mentos de euforia, de gran volumen de trabajo y
de crisis profundas, sus socios siguen con ganas de
aprender, de formarse, de buscar nuevos objetivos,
nuevos mercados. Cuando podian estar pensando
en mantener su estatus quo, se hacen integrado-
resde telecomunicaciény posan orgullososdelan-
te de sus nuevos y flamantes vehiculos de empre-
sadonde han colocado, bienvisible, el selloqueles
acreditacomo empresaintegradora certificada.

Lossocios nos reciben en lasede de laempresa, en
Perales del Rio. Joaquin Dominguez responde a
nuestras preguntas.

“El gen emprende_dor nos
10 I ‘_ LA

“Desde el iniciode
nuestra actividad,
hemos tenido claro que
habia un negocio que no
podiamos abandonary
que teniamos que cuidar
por encima de todo: el
mantenimiento.”

JOAQUIN DOMINGUEZ
PERALSAT

.mantenimiento era
el nicleo esencial del
negocio

JOAQUIN DOMINGUEZ
PERALSAT

ZC6mo nacié PERALSAT?

J. D.: Es una sociedad, un SL que creamos hace ya
muchos afios tres socios, yo, Gaspar Garciay Ju-
lian Lépez. Julidn estuvo poco tiempo en la em-
presa; teniaintereses dispersos, fue jugador, inclu-
so, del Atlético de Madrid, y prefiri6 no continuar
conlaaventura. Asique Gasparyyo le compramos
su parte y nos quedamos como los dos tnicos so-
ciosal 50%. Y asiseguimos en laactualidad, socios
al 50% y ambos dos administradores solidarios.
Asi que necesariamente tenemos que llevarnos
bien si queremos que la empresa funcione. Y real-
mente nos llevamos bien, somos ya un matrimo-
nio que hacumplidosus bodas de plata.

iDedonde surgid laidea de crear unasociedad,
unaempresa de telecomunicaciones?

J.D.:Tampoco es que nos lanzaramos al vacio. Am-

bos trabajabamos en el sector y conociamos bien
el mercadoYy el trabajo que se precisaba. Los dos,
Gaspary yo, trabajadbamos en NORMAVISION.
Que conste bien claro que salimos de la empresa
por la puerta de delante; es mas, yo puedo decir
queAntonio, parami,escomo un padre;le he con-
tadoaél cosas que nose las he contadoa mi padre.
Tengo mucha amistad con ély, puedo decir, que
meayuddé muchoen los primeros momentos; has-
tame pagé laboda.

Z0sinstalasteis aqui, en Perales del Rio directa-
mente?

J.D.: Si; no en este mismo local pero s en Perales,
en unas naves que estan mds abajo. La verdad es
quelaideade ponernos por nuestra cuentasurgio
porque QUIEROTV nosofrecié unvolumendetra-
bajo muyimportante; el sefior Jauregui,conel que
tenfabuenaamistad, nos ofrecié un granvolumen
deinstalaciones en Ciudad Real, un dreadonde te-
nian problemas. Aceptamos, nos lanzamos al tra-
bajoy ahi empezamos como empresarios, bueno,
en principiocomo trabajadores por cuenta propia.

Enese momento éramostressociosyentrelostres
enun mesy medio practicamente, terminamos el
encargo.

Laverdad es que fue una pena que el proyecto de
QUIERO nosalieraadelante, porque tenfamos una
buenaimagen ante laoperadora; pero también es
verdad que fue nuestra lanzadera, la que nos em-
pujéalaaventurade serempresarios.

ParalaAsociaciontambién fueimportanteesa
operadora. Fue el primer ejemploenelquela
fuerza del colectivo consiguid unas condiciones
muy ventajosas paralas empresas asociadas en
lasinstalaciones que realizaron. ;Ya estaba PE-
RALSAT en la Asociacion en esas fechas?

J. D.: Exactamente no lo sé porque la constitucién
de la sociedad coincidié con QUIERO; lo que si
puedo decir es que estamos en la Asociacién des-
de siempre; conociamos muy bien la Asociacién
por NORMAVISION y asociarse era lo mds natu-
ral para cualquiera de nosotros cuando nos inde-
pendizabamos.
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Podemos decir que laempresa, recién fundada,
se quedo sinsu principal proveedor de trabajo
Zcomo afrontasteis esasituacion?

J. D.: Con muchas ganas y con muchailusién. En-
tonces si que habia emprendedores. La verdad es
que ambos sabiamos dénde nos habiamos meti-
do; conociamos muy bien el mercado; loquese ne-
cesitabaylo que podiamos ofrecer. Podemos decir
que en NORMAVISION hicimos nuestra carrerea,
nuestraingenieria; yo llegué e teneren esaempre-
sa 36 personasa mi cargo.

Y surgieron nuevos mercados y posibilidades de
negocio. Fuimos distribuidores de Canal Satéli-
teyluego de Digital Plus; servicio oficial de ABBy
de GOLMAR; en fin, que fuimos pocoa poco soste-
niendoyampliando el negocio.

ZCudl esenlaactualidad la principal actividad de
PERALSAT?

J. D.: Gracias a Dios nosotros, desde el inicio de
nuestra actividad, hemos tenido claro que habia
un negocio que no podiamos abandonary que te-
niamos que cuidar por encima de todo: el mante-
nimiento. Seguro que fue por la escuelaen la que
habiamostrabajado, peroel mantenimientoerael
nucleo esencial del negocio. Y hoy sigue siendo la
fuente principal de ingresos de laempresa.

Como anécdota os puedo contar que en la tlti-
ma reunién que tuvimos con el responsable de
Digital Plus, una reunién muy tensa en la que se
planteaba por la operadora un auténtico 6rdago
para exigirnos que realiziramos inversiones muy
cuantiosos o nos daba de baja como distribuido-
res, nuestra posicion, nuestra fuerza para poder
decir no a esa exigencia que parecia casi un chan-
taje, fue el negocio del mantenimiento. Como le
dije, aunque nos quiten la pata de Canal Plus, la
empresa se sostendra: tenemos cuatro patasy no
NOSs caeremos.

Por supuesto nos dieron de baja y nos dejaron a
deber una cantidad muy importante que sélo pu-
dimos cobrar por un favor personal de un amigo.

ZEstamos acabando entre nosotros, entre las pro-
pias empresasinstaladoras con el negocio del
mantenimiento?

J. D.: Desde luego es un riesgo que esta aht; a ver,
nosotros llevamos un tiempo donde el volumen
del negocio del mantenimiento sigue una lineas
recta: ni sube ni baja; hay cambios, eso si: unos se
dan de bajay conseguimos nuevas altas; opero el
conjunto se mantiene. No es para tirar cohetes,
pero tal y como presentan el panorama algunos
compafieros tampoco es para quejarse.

iEsta perdidalabatalla del precio? {Volveremosa
poder cobrar precios de hace 6 07 aiios?

J.D.:i0jalai laverdad es que no lo sé. La verdad es
que durante muchos afios no nos fijabamos tanto
enel precio; nuestros mantenimientos eran de los
que llamdbamos a todo riesgo, es decir se inclufa
lareposicién (o el arreglo, que también valia) del
material estropeado. Y era una norma estandar
porque siempre se habia hecho asi. Cuando em-
pezd ésta guerra de los precios, cuando empeza-
ronallamarnos losadministradores paradecirnos
que habia ofertas por el mantenimiento mucho
mas baratas que las nuestras, es cuando empeza-
mos aestudiary mirar esos precios que ofertaba la
competencia.

“Cuando sdlo se
hablaba dela crisis
lamayoriadelos
administradores
empezaron a mirar
los precios de los
mantenimientos

y abuscar rebajas
continuasyloque
menos importabaera
la calidad. El caso era
rebajar. Y, aveces,
cantidades muy poco
significativas.”

JOAQUIN DOMINGUEZ
PERALSAT

Y laverdad es que te asombras que puedan reali-
zarse esas ofertas. Es verdad que, cuando habla-
mos de estos precios tan bajos, el mantenimiento
noincluye lareposicién del material. Y latinica ex-
plicacién paraque puedan ser minimamente ren-
tables, es decir, para que no den pérdidas, es que
cada afio se coloque, se reponga, una cantidad
de material suficiente, se facture a precio PVPy se
consiga, por este concepto, un beneficio del 50%
delocobrado.
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PERALSAT

ZYlos Administradores no son conscientesdelo
quese ofrece con esos contratos a precios tan ba-
jos?

JOAQUIN DOMINGUEZ: Cuando se empez6 a ha-
blar delacrisis, mejor dicho, cuando sélo se habla-
ba de la crisis la mayoria de los administradores
empezaron a mirar los precios de los manteni-
mientos y a buscar rebajas continuas; que cons-
te que los entiendo porque era lo que le reclama-
ban los propietarios y porque ocurria en todos los
sectores: hay crisis; hay que rebajarlos salarios; hay
querebajarlos precios detodo. Y loque menosim-
portaba era la calidad; se bajaron precios en los
mantenimientos y los administradores no se fija-
ban-onolesimportaba-la calidad, loquesse ofrecia.
El caso erarebajar. Y, a veces, cantidades muy poco
significativas. A nosotros nos han exigido una re-
bajade 50 eurosalafio en un contrato de manteni-
miento porque eladministrador habiarecibidoun
presupuesto con esadiferencia de menos.

0Ojo; no digo que todos, pero si una gran mayoria.
Puede que hayamos tocado fondo y se cambie la
tendencia. Hay que seguirinsistiendo en laimpor-
tanciadelacalidad.

® MANTENIMIENTOS

® INSTALACION DE ANTENAS
® PORTEROS AUTOMATICOS
* CAMARAS DE SEGURIDAD

.
)

“Tenemos el Eﬁﬁ&t&

y estamos muy
orgullosos de poder
lucirlo en las nuevas
furgonetas”

JOAQUIN DOMINGUEZ
PERALSAT

ZEntonces estara de acuerdo con el proyectode
laAsociacion de editar la GTM, ahoraensuver-
sion2.0?

J. D.: Siestoy de acuerdo y me parece interesante;
fuimos a la primera presentacion en la sede de la
Comunidad de Madrid. Me parece interesante, so-
bre todo, porque la Guia pone en valor el trabajoy
la calidad; es decir, refleja todo lo que se puede ha-
ceren un mantenimientoytodas las obligaciones
legales que habria que asumir.

Silos administradores toman concienciadelarea-
lidad y necesidad de esas operaciones de mante-
nimiento, se puede cambiar la tendencia; se pue-
deempezaracontratarenvirtud deloque se exige
ala empresa de mantenimiento que haga; y, des-
pués se negociard el pecio. Es importante que los
administradores tomen conciencia de esto, por-
que en realidad son los que contratan con noso-
trosen lagran mayoriade los casos;y también por-
queson losresponsablesante la propiedad de que
las cosas se hagan bien, conforme alalegalidadya
loexigible técnicamente.
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PERALSAT tiene el certificado de empresaintegra-
dorade equiposy sistemas de telecomunicacion
yusted ha hecho el Curso Expertoimpartido por
AMIITEL. {Considera que latradicional empresa
instaladora debe evolucionary que hay posibili-
dades de negocio enlaintegracion?

J. D.: Tenemos el certificado y estamos muy orgu-
llosos de poder lucirlo en las nuevas furgonetas
que hemos comprado-por cierto hibridas de gas y
con un consumo inferioren un 50%-hemos pega-
do el certificado en un lugar bien visible. Hicimos
el Curso Experto porque siempre hemos creidoen
la formacioén, en la adquisicién de nuevos conoci-
mientos.Alo mejor no conseguimos proyectos re-
lacionados con laintegracion, peronosera porque
no estemos preparados.

Y, ademas, hay otra razén; creo que todas las em-
presas asociadas deberian hacer el cursoy tenerel
certificado; porque es bueno que nos distingan de
otras empresas relacionadas, mas o menos, con el
sector. Sisomos empresas integradoras, pequefias
ograndes, sitenemosel certificado que loacredita,
es porque somosdistintas, porque estamos prepa-
rados y formados. En la Asociacién siempre se ha

fomentado esa diferenciacion, la de ser mejores
por estar mas formados, por saber mas. Vuelve a
ser muy importante, en estos tiempos, el dignifi-
car, el poner en valor el trabajo del instalador. No
vale cualquiera; hay que tener unos conocimien-
tosyesos certificados loacreditan.

LaAsociacion esta trabajando con el LINCUAL, el
Instituto Nacional de las Cualificaciones, para que
se definan los parametros de conocimiento exigi-
ble parala profesién deinstalador/integrador de
telecomunicaciones.

J.D.:Estdmuy bien, porque desde que se reguld el
Registro de la SETSI no se ha vuelto a hacer hinca-
piéenlaimportanciay necesidad del conocimien-
to, delaformacion.

Nosotros, como muchas empresas de AMIITEL,
hemos pasado porexigencias de los mercados que
precisaban un rapido aprendizaje: desde el boom
delastelevisiones privadas a la televisién por saté-
litey, sobre todo, alaTV digital. Esaexperienciaes
la que nos permiti6 formarnos y distinguirnos de
otras profesiones. Pero los tiempos cambiany con-
vieneque esaformacién, esaacreditacion de cono-

cimientos se hagade otramanera.

No hemos hablado del encendido del 4Gy delas
posiblesinterferencias, perdon, afectacionesen
los sistemas de recepcion de las seiiales de la TDT.
ZComo valora usted las soluciones que se ofrecen
para evitarlas oremediarlas?

J.D.: Yo,y es una opinion personal, creo que se ha
dado demasiada importanciaa las interferencias
quesevanaproducircon lapuestaenmarchadela
estaciones de telefonia 4G. Creo que novaa pasar
nadasignificativo.

Esverdad que sevaa poner de manifiestoalgo que
yase habiaavisado:sevaanotaren qué comunida-
des se ha instalado, con motivo de las adaptacio-
nesalaTDT, buen material yen cuales no; perose
solucionaran los problemas. No es la primera vez
que hay alarmas generalizadas por interferencias.
Seguro que los mas antiguos recuerdan sin duda,
cuando se empezaron a emitir las sefiales de TV
desde Torrespafia; muchos pensaron que seria un
caos pues se recibian las sefiales desde otros cana-
lesemitidos desde el Paseo de laHabana. No hubo
tal caos; hubo problemas que se solucionaron.

Eso es lo que tenemos que pensar: que si hay pro-
blemas haytrabajo;esosi,si hay trabajo hay que co-
brarlo, porque si no mejor que no haya problemas.

“Creo que todaslas
empresas asociadas
deberian hacer el curso
y tener el certificado;
porque es bueno que
nos distingan deotras
empresas”

JOAQUIN DOMINGUEZ
PERALSAT

Hablando de precios, se comenta en el sector que
laempresaadjudicataria por las operadoras para
solucionar las afectaciones esta ofreciendo pre-
cios muy bajos, 20 euros por instalacion. ;Cree us-
ted quetendra aceptacion, que conseguira que
empresasinstaladores trabajen por ese precio?

J.D.:Laprimeraimpresion, la primera palabraque
te viene a la boca es no; que no conseguiran con-
trataraempresas de laAsociacion poresos precios.
Desde luego a fecha de hoy, a PERALSAT no se ha
dirigido nadie por ningtin medio; y yo no conoz-
coanadie que haya aceptado esa oferta; al menos
queyosepa. Es unaoferta que no aceptarian nilos
auténomos que instalan fibra, que cobran 35 eu-
ros por puntoy con muchasuerte hacentresinsta-
lacionesal dia, poniendo su propio cochey pagan-
dosugasolina.

Dicho esto, también tengo que decir que nuestro
sector es muy raro. Y que no descarto que algunas
empresasde Madrid, o de fuera, como pasé con Ca-
nal Satélite, acepten esa oferta pensado en copar
grandes cuotas de mercado; o que hagamos noso-
tros gratis el trabajo para contentar a los adminis-
tradores de nuestras comunidades que llevamos
en mantenimiento.

Espero que no sea si; espero que sepamos estar
tranquilos, esperando a ver como se desarrollan
los acontecimientos y valorando adecuadamente
que sdlo nosotros somos los que podemos dar so-
lucionesadecuadasalos problemas de interferen-
cias;y que esas soluciones deben de pagarse en su
justo precio.
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Entrevista con Jaime Farrero y José Luis Quintela, de GOLMAR

DISENO Y TECNOLOGIA,
unidos para revolucionar
el mercado

ANGEL PANIZO

Creemos que GOLMAR no necesita presentacion
paralos habituales lectores de esta revista, una fir-
maque es, desde hace muchos afios, socio colabo-
radory partner de AMIITEL. Esa fidelidad es lo su-
ficientemente significativa para que no tengamos
que explayarnos sobre el compromiso de estaem-
presa con los proyectos y acciones que empren-
de AMIITEL y con las empresas instaladoras que
laintegran.

Desde hace un tiempo la asociacién ha ofrecido a
los partners sus instalaciones para que celebren
enelaulade formacion de su sede unaserie de jor-
nadas técnicas con una finalidad eminentemente
practicayformativa. Se pretende darunavueltade
tuercaalatradicional presentacion de productosy
convertirla en un tiempo de taller, de formacién y
deadquisicién de conocimientos.

El 15y 16 de septiembre GOLMAR ha utilizado
esas instalaciones para realizar unas jornadas téc-
nicas. Se ha desplazado a Madrid su Director Co-
mercial, Jaime Farrero, y hemos aprovechado su
presencia, y la de José Luis Quintela, Jefe del Area
de laZona Centro, para charlar sobre el desarrollo
delasjornadas.

“GB2, unanueva
tecnologia una
revolucion en la técnica
aplicada a los equipos
devideo porteros, una
plataformainteligente”

JOAIME FARRERO
GOLMAR

Empezaremos por lo mds préximo. §Cémo valo-
ralas Jornadas Técnicas impartidas y qué nove-
dades mas significativas se han presentado alos
asistentes?

J.F.:Hemos convocado alos asociados de AMIITEL
yaempresasinstaladoras con lafinalidad principal
de presentarlesyexplicarlesel funcionamientode
nuestro nuevo equipo de video portero al que he-
mos bautizado como GB2.

M4s que un nuevo equipo es una nueva tecnolo-
gia, porque no sélo supone una revolucioén en la
técnica aplicada a los equipos de video porteros,
sinoquese convierte en una plataformainteligen-
te que permite aumentar, dotar de muchas mas
prestaciones al equipo.

ZPor qué una plataformainteligente?

J.F.: Todo el sistema, todo el bus, es de dos hilos
no polarizados; van dos hilos en todo el sistema
y siempre, de elemento a elemento, vamos con
dos hilos.

Yesalgo mas que unsistemade porterovideo por-
tero; éstaeslaaplicacién principal, peroelsistema,
el bus, permite hacer muchas mas cosasyesa posi-
bilidad eslaquelaconvierte en una plataformain-
teligente de servicios.

ZQué otras aplicaciones puede incorporar?

J. E.: Permite, por ejemplo, la grabacién de iméa-
genes en una memoria comunitaria. Es una apli-
cacién, ademds, muy sencilla de instalar. Se trata
de un médulo que se conectaal lado de la fuente
de alimentacién, no necesita ningtin tipo de pro-
gramacién; podemos decir que seauto programa.

Lo que hace el médulo cuando lo conectamos es
recoger todos los codigos de todos los monitores
quetieneelsistemaygrabatodaslasllamadas que
se producen en esa placa. En el monitor de 4 pul-
gadasyase puede colocarel méduloal que hemos
hechoreferencia.

Y, si la comunidad no quiere disponer de esa uti-
lidad, no quiere una memoria de imagen colecti-
va, puedeinstalarel monitorde 7 pulgadas queya
lleva incorporado, cada uno de ellos, la memoria
de imagen. La memoria de imagen seria, enton-
ces, individual, no colectiva. Légicamente con el
monitor de 7 pulgadas estamos hablando de un
nivel mas alto de prestaciones; son mas caros, en
definitiva.

Pero podemos ofertar una instalacién, con mu-
chas prestaciones a un coste muy, muy contenido,
lo podemos hacer con este modelo compartiendo

la memoria de imagen. Al compartir los servicios
seabaratamuchoel coste.

ZPodria explicar con mas detalle lo que significa
imagen comunitaria?

J.E.:Aver; no es que todos los vecinos puedan ac-
cederatodas lasimdgenes quese graban. En cada
monitor sélo se puede ver las imagenes que co-
rresponden a su c6digo, pero todas las imagenes
estan grabadas en la tarjeta de memoria que lle-
vaelmédulo.

Y ese archivo de imagen que estd grabado en la
tarjetatiene unreproductor que nosotrossélo en-
tregamos a la empresa instaladora o a la comuni-
dad de propietarios. Es decir, el reproductor no es
unestandar media player. Lleva un formatode se-
guridad. El vecino s6lo ve las imagenes de su mo-
nitor; y, aunque, algin vecino pudiera acceder
alatarjeta con las imagenes colectivas, tampo-
co podria verlas porque necesita un reproductor
especial que es el que entrega la empresa al res-
ponsable.

Esas imagenes ni son de dominio publico ni ac-
cesiblesa cualquier vecino. Eso que quede claro.

ZOfrece el bus mas prestaciones?

J. F.: S6lo quiero resaltar una mds que me parece
muyinteresante. El sistema GB2 permite el desvio
delallamadaaunteléfono fijoo mévil. Yse puede
hacertambién de forma comunitaria.

Es decir que, si la comunidad quiere que cada lla-
mada que se hace a un usuario se desvie a un telé-
fono, al cabo de un tiempo sin respuesta, sélo tie-
ne que colocar un médulo GSM sobre el bus, en
cualquier tipo del bus y es igual que la memoria
delimagen. En el momento que coloco el elemen-
toylo conecto, laaplicacidn recoge todos los codi-
gos del sistema; no hay que programar nada, noes
nada complicado ni complejo. Lo iinico que hay
que hacer de trabajo afiadido es ir a cada monitor
y ponerle el ntimero de teléfono al que quiero que
sedesvielallamada.

ZY permite abrirlapuerta?

J.F.:Si; desde el teléfono mévil el sistema permite
abrir hastados puertas.

También hay un médulo para poner cdmaras de
circuito cerrado de TV. Si la comunidad tiene ca-
maras de circuito cerrado también se pueden co-
nectaral bus devideo portero.



E] PARTNERGOLMAR

Y quiero resaltar que son productos totalmente
asequibles; que mantienen un precio muy ajus-
tado a los parametros habituales del mercado sin
quelasinnovacionesde las que hemos habladosu-
pongan un incremento significativo en el precio.

Hemos visto en la presentacion que GOLMAR hace
referencia alanormativa sobre discapacidad re-
lacionandola con esas nuevas prestaciones que
ofrece el bus GB2. En qué consiste esarelacion?

J.F.: Creemos que es importante que se conozcay
trasmitaque lanormativasobre discapacidad, ple-
namente vigentes y de obligado cumplimiento,
exige que los sistemas de intercomunicacién en
las viviendas puedan ser utilizados por personas
condistintos tipos de discapacidad. Unsistemade
video portero tiene, porlotantoyen primer lugar,
que ser accesible, utilizable, por una persona con
discapacidad motriz y para ello poder instalar el
médulo tele cdmara o el médulo de audio separa-
dodel médulo de pulsadores.

Nuestro nuevo equipo podemos hacerlo; pode-
mos instalar el médulo de video a 1,65 metros y
el mddulo de pulsadores a una altura maxima de
1,20. Se puede acceder a la placa en unasilla de
ruedasy cumplimos con esa partedelaLey.

También cumple el equipo con otrafunciéndeac-

cesibilidad: sefializa el estado o lamaniobraque se
realiza mediante sefiales de audio. Avisa que esta
llamando, que estd en comunicacidn, que esta
abriendo, etc. Y también, a la vez, se enciende un
LED que acompafia esamaniobra con un mensaje
vocal. Permite la accesibilidad a personas con dis-
capacidad auditivay discapacidad visual, a través
delavozydelosleds.

"El sistema GB2 permite
r é
eldesviodelallamadaa
y & L1 Y 4 - "
un teléfono fijo o mévil.

JOAIME FARRERO
GOLMAR

Estas funciones ;tienen que solicitarse expresa-
mente paraque seincorporen al equipo?

J.F.:No, enabsoluto; vienen de serie en el médulo
devideo; no hay que afiadir ningtin elemento adi-
cional. En cuanto se instala en la comunidad un
médulo de video GB2 tiene la posibilidad de esas
aplicaciones:sintesisvocalyledsdeindicacion. Los
LEDS deindicacién funcionansiempreylasintesis
vocal se puede activar, sin afiadir ningtin elemen-
toadicional.

En el bus GB2 hay dos modelos de monitores: el
modelo estdndary un modelo que lleva un logo-
tipo que lo identifica con soluciones para perso-
nascondiscapacidadauditiva. Vaequipado conun
elemento que se llama bucle inductivo, una bobi-
na con un circuito de amplificacién que facilita la
accesibilidad al sistema de personas con discapa-
cidad auditiva.

Laempresa instaladora puede optar por poner un
monitorestandar; perosialguna personadela co-
munidad tiene discapacidad auditivay necesita la
activacién de un bucle inductivo se puede instalar
perfectamente con nuestro equipo. Un elemento
queenviaunasefial yactivael bucle.

LA NUEVA
TECNOLOGIA QUE
REVOLUCIONARA
FL MERCADO

Hacer mas que una llamada

Una verdadera infraestructura de
comunicacion inteligente.

Mejora el acceso al edificio

Guia visual y sonora para personas
discapacitadas a través de LEDs y mensajes
vocales.

S Memoria de imagen

Grabacion de todas las llamadas perdidas
en su ausencia con un modulo para toda la
comunidad.

/ Siempre en contacto

Desvio de la llamada de la placa a su
teléfono movil para hablary abrir la puerta
con un sencillo mend.

Camara con gran angular y LEDs blancos
de iluminacion con célula fotoeléctrica.

Mensaje de voz y LEDs
de indicacion.

VESTA

JUEGA CON LOS SENTIDOS

@nlmur

Golmar Sistemas de Comunicacion, S.A.
Silici, 13 - Poligono Industrial Famades - 08940 Cornelld de Llobregat
(Barcelona - Espafia) - Tel.: 902 511 910
golmar@golmar.es - www.golmar.es
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ZY ese elemento supone un mayor coste?

J. F.:Nada significativo; de verdad que la empre-
sainstaladora puede realizar ofertas muy compe-
titivas de la instalacion de nuestro equipo dotado
con estas soluciones. Queremos que el coste final
de un monitor con bucle inductivo y un estandar
estén muy aproximados. Muchas veces no se ofer-
tan por falta de conocimiento. Y muchas veces no
se piden por pensarque seran muy caros. Noesasf;
sonsoluciones técnicasasequibles.

Los hemos dicho ya envarios foros, pero conviene
recordarlo: existe un gran mercado para produc-
tostecnoldgicos relacionados con las comunica-
ciones y telecomunicaciones quefaciliten la acce-
sibilidad. ;Han pensado en ese mercado cuando
diseiaron el bus GB2?

J.E.:Claroy en que es un mercado perfectamente
accesible paralasempresas de AMIITEL, un merca-
do relacionado con lo que mas y mejor conocen.
Hay datos objetivos que cuantifican, en la Comu-
nidad de Madrid, en cercade 300.000 personaslas
que padecenalguntipodediscapacidad. Y noolvi-
demos que nuestra pirdmide demografica es cla-
ramente de envejecimiento; si cada vez hay mas
personas mayores y que viven mas afos, es légico
pensar que aumenten las personas con algtin tipo
dediscapacidad. Los sistemas como el nuestrovan
atenerde caraal futuro muchamasdemandaque
en la actualidad. Nosotros queremos posicionar-
nos como los primeros en este aspecto.

Y es importante resaltar que estas nuevas funcio-
nesalasquehe hechoreferencianoimplican niun
aumento del coste del bus ni una mayor compleji-
daden lainstalacion. No hay que hacer nada espe-
cial paraactivar esas funciones ni pagar un

“Unsistemade

video portero tiene,
porlotantoyen
primer lugar, que ser
accesible, utilizable,
por una personacon
discapacidad motriz.”

JOAIME FARRERO
GOLMAR

sobrecoste paraimplantarlas. Por eso pueden, de-
ben ser, un buenargumento deventa.

ZQué deberia hacerse paraincentivar este merca-
dodel que llevamos tiempo hablando?

J.E.:Yo creo que el mayor problema con el que nos
encontramos es el desconocimiento del usuarioy,
como consecuencia, lafaltade demanda; en gene-
ral se desconoce el derecho a pedir, a exigir, la ins-
talacién de unos equipos de comunicacién que fa-
ciliten la accesibilidad a los discapacitados, como
seria un equipo de video portero del que estamos
hablando. La gran mayoria de los ciudadanos si
sabe que es obligatorio poner una rampa de ac-
ceso si unasola persona con discapacidad motriz
lo solicita. Esa exigencia si ha calado en la gente;
pero que es igual de obligatorio instalar un equi-
pocomoelde GOLMAR, si hay personas condisca-
pacidad fisica, visual o auditiva, eso se desconoce.

Es una labor de todos dar a conocer, en primer lu-
gar, que existe esa Ley y que exige unaserie de ac-
tuaciones dirigidas a solventar mas necesidades
de personas discapacitadas que las que habitual-
mente secree;y, en segundo, no menosimportan-
te que ya hay en el mercado productos asequibles
que solucionan esas necesidades y con cuya insta-
laciénsecumplelaLey.

Queremos reseiiar que, almenos desde AMIITEL
trabajamos desde hace tiempo en esa direccion,
en contacto directo con el CENTAC. Incluso fue ob-
jeto de una Mesa de debate en el iltimo Congreso
que organizala Asociacion.

J. F.: Podéis contar con GOLMAR para cualquier
jornada informativa dirigida tanto a los propios
usuarios a través del CENTAC como a los Admi-

nistradores de fincas; nosotros podemos ayudar a
transmitir la realidad y facilidad de las soluciones
técnicasyadisponibles en el mercado.

Como dije antes, incentivar este mercado es una
labor de todos; pero también es entendible que la
mejor manera de generar demanda es que el pro-
pio usuario exija la instalacién de estos dispositi-
vos. Y para ello, tiene que conocer que existen en
el mercado, que son accesibles y que puede exigir
que se instalen. Podemos entender que los Admi-
nistradores de fincas no propicien las inversiones,
maxime en estos tiempos; pero, seguro, que si es-
taninformados de las obligaciones que imponela
normativa y algin vecino con discapacidad pide
que se instale un video portero con estas caracte-
risticas, informara a favor y buscara el mejor me-
diodesolucionarlaexigencia.

Las empresas instaladoras también deben de pro-
piciar esta informacion; hay que seguir insistien-
do porque hay empresas que desconocen todavia
el contenidodelasnormasy las exigencias queim-
ponen a las comunidades que propietarios. Hay
empresas que no han visto todavia que puede ha-
ber un nicho de negocio muy importante para to-
dos, un nicho propiciado por una normativa exi-
gente. Partedelasjornadas técnicas se hadedicado
tambiénaestafaceta,alafacetade fomentarel ne-
gocio. Unos productos, unas soluciones, insisto, a
precios muyasequibles.

No vendria mal, finalmente, que las Administra-
ciones publicas pusieran también su empefio en
fomentar el cumplimiento de las exigencias de las
normas sobre accesibilidad. En el Pais Vasco, por
ejemplo, esobligatorio que todoslossistemassean
devideo porteroytambién separarel médulodevi-
deodelos pulsadores; en unaobra publica, esost.

“Incentivar este
mercado es unalabor de
todos; pero también es
entendible que la mejor
manera de generar
demandaesqueel
propio usuario exija
lainstalacion de estos
dispositivos.”

JOAIME FARRERO
GOLMAR

Hablenos un poco dela alarmasin cuotas

J.F.:También presentamos en estas jornadas nues-
tros nuevos sistemas de alarma cableados y viara-
dio de autogestion. Es un término para expresar
que el usuario puede tener su vivienda o su pe-
quefio negocio bajo control sin necesidad de pa-
garunacuotaaunacentral receptorade alarmas.

El equipo le permite constatar perfectamente
cualquierincidenciaque puedatenerellocal; todo
ello mediante la verificacion por video que se ins-
tala. Tanto las cableadas como las que se instalan
viaradio, permiten conectarse con el sistema, con
una aplicacién app a través del moévil o de una ta-
blet, y poder verificar si el sistema estd armado o
desarmado por una incidencia; si se produce una
alarmaelsistemame puede llamaral teléfono mé-
vil;incluso puedo poner detectores con cdmaras o
camaras IP que me pueden mandar fotos de la in-
trusion que se ha producido. La aplicacién es to-
talmente gratuita, para APPELy paraANDROID.
Asi, en todo momento dispongo de una verifi-
cacion por detector y también por video de la in-
trusién que ha habido. Por ejemplo, puedo pro-
gramar el sistema para que cuando detecte una
intrusién haga unarafagade 7 fotografiasy me las
mande; luego podran arrancar las camaras, rom-
pertodo, etc. Peroyo tengo ya la verificacién grafi-
cadelaintrusion. Y hago lo que hace la central de
alarmas: llamarala policia.

Creemos que es un producto, una tecnologia que
tiene grandes posibilidades de instalarse; y que
hay un mercado, una demanda a la que pueden
acceder las empresas instaladoras, haciendo ne-
gocio.
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COMPARTIR LA
BANDA ANCHA:

Una opcion
en el marco

las comunidades
de propietarios.

ANGELPANIZO

Después de muchos afios quejandonos de
que en Espafia no se podia hablar en puridad de
banda ancha, en el acceso a Internet, y de la insu-
ficiencia de capacidad que las operadoras ofrecian
alos usuarios domésticos, se esta constatando un
hecho que resulta, cuanto menos paradéjico: una
parte significativa de hogares espafioles dispo-
nen ya de unas capacidades de banda ancha que
sobrepasan las necesidades de la mayoria de los
usuarios.

Ya no es extraordinario que en una vivienda
se reciban 200 e incluso 300 megas simétricos; y
anadie extrana, si se reflexiona un momento so-
bre el dato, que en ningtin caso, practicamente, se
saca el maximo provecho de una conexion con tal
capacidad. Hablando en plata: no sobran megas.

El aumento de la capacidad de banda ancha
es, debe ser, una buena noticia para los ciudada-
nos; nos equiparaya, en este tema, con los para-
metros habituales en la Europa mas desarrolla-
da; una comparacion que sigue fallando cuando
ponemos en la balanzalos precios: el importe que
abonanlosespafioles porlas conexionesde banda
ancha,aunque hadescendido en los tiltimos afios,
sigue siendo notablemente mas elevado que el
que abonan los ciudadanos de esa misma Europa
dealtavelocidad.

Ante esta situacion de, por un lado, una alta
capacidad de conexion que no se utilizanuncaen
su totalidad y, por otro, un precio todavia signifi-
cativamente elevado, no es de extrafiar que hayan
surgido ya muchas voces en pro de compartir esa
banda ancha; se comparte las prestacionesy, logi-
camente, se comparten los gastos disminuyendo

de manera muy significativa, el precio que paga-
mos por nuestroaccesoalabandaancha. Asiloha-
cen ya, desde hace afios, en esos paises europeos,
como Finlandia o Dinamarca, que también dispo-
nen, y a menos precio, de alta capacidad de acce-
soalnternet.

Ellugar natural donde esta opcién se hace po-
sible es la comunidad de propietarios: las infraes-
tructuras comunes de telecomunicacién pueden
soportar la prestacion de estos servicios, de laban-
daanchacompartida.

Es sobradamente conocido porlos lectores de
esta Revista el empefio de AMIITEL en sacar ade-
lante un Plan de Banda Ancha que permita el ac-
ceso a Internet de alta capacidad a los vecinos de
edificios que no estan dotados de infraestructuras
adecuadas paraello.

La comunidad de
propietariosesel

lugar natural donde
desarrollarlaopcionde
labanda ancha, y mas
precisamente, la opcion
compartida

ElPlan que estd en marchay que laAsociacion
ha considerado factible y realista, parte de un pre-
supuesto factico muy similar al que venimos co-
mentando: compartir labandaanchaentre los ve-
cinos paraabaratarsignificativamente los costes.

Un Plan que prevé ofertar, a través de ese ope-
rador, unaccesoa Internet de 1 GB/s, un lujoal al-
cance de muy pocos paises,como Japén, Coreadel
Suro EEUU. Laofertase complementacon una po-
sibilidad de acceso, mediante streaming, a mas de
200 peliculasy series de television; con la posibili-
dad de poder ofertartambién WIFl en las zonas co-
munes de los edificios y un servicio HOT SPOT de
intercambio de Internet, telefoniafijay movily TV,
todoello opcional.

Un contenido que puede ofrecerse por un
precio de conexién muy inferior a los que estan

pagando ahora los usuario de banda ancha; un
precioquese puede ofertar porque se parte,en de-
finitiva, delaopcién de compartirelancho de ban-
daentre losvecinos que contraten la oferta.

Y un plan que permitird que las comunidades
de propietarios dispongan, ademds, de unared de
su propiedad y de unas instalaciones adecuadas,
una mejor instalacion, sin cables colgados por las
fachadas; un valor afiadido a la hora de alquilar o
vender lavivienda.

Todo ello en un espacio, en un mercado natu-
ral para las empresas instaladoras e integradoras
detelecomunicacion: el espacio de las infraestruc-
turas comunes de telecomunicacién de las comu-
nidades de propietarios.
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La adjudicacion

de sels nuevos
canales de TDT

El Gobierno ha concedido seis nuevos cana-
les, tres de alta definicion, los cuales van a parar a
Atresmedia, Mediaset y Real Madrid TV, y tres de
calidad estandar, los cuales seran parael Grupo Se-
cuoya, 13TVy Kiss FM. Al concurso concurrieron
doce operadores, de los cuales solo nueve cum-
plieron con el pliego de condiciones.

La noticia del concurso, profusamente difun-
dida por los medios de comunicacién, debe con-
siderarse como una buena noticia para el sector
de la telecomunicacionesy, también, para las em-
presasinstaladoras. En definitivalas infraestructu-
rasderecepcion de sefiales de TV hasido el merca-
do mas importante de nuestras empresas y sigue
suponiendo un importante porcentaje de suvolu-
men de negocio. Laaparicién de seis nuevos cana-
les de TDT de cobertura nacional, y que emitiran
en abierto, implica un buen aumento de la oferta
televisivaque debe redundaren laimportanciade
instalar y mantener adecuadamente los sistemas
derecepcion delasseriales.

El concurso paralaadjudicacion delos nuevos
canales se publicé, mediante Resolucion de la Se-
cretariade Estado de Telecomunicacion, en el BOE
del pasado 17 de abril, donde se recoge el Acuerdo
del Consejo de Ministrosde 17 deabrilde 2015,en
el queseapruebael pliego de bases del concurso.

SEIS

La creacidn de seis nuevos canales, en

definitiva, viene areactivar laTDT, lo cual es
una buena noticia para el sectory, porende,
paralasempresasinstaladoras.

Cada una de las seis licencias habilita para la
explotacion de un canal de television; lalicencia 1
deuncanalen calidad estandar(SD)en el multiple
digital RGE2; lalicencia 2, 1 canal en calidad SD en
el multiple RGE2; lalicencia 3 un canal en calidad
SD en el multiple MPE4; las licencias 4, 5y 6 habi-
litan, cada una de ellas, un canal de television en
altadefinicion (HD)en el multiple digital MPE5. La
adjudicacion de la licencia lleva aparejada, como
no podiaser de otro modo, la oportuna concesion
del dominio publico radioeléctrico necesaria para
su prestacion, aunque esa concesion debe de soli-
citarlaexpresamente el concursante.

Las bases del concurso establecian que a un
mismo licitadorsélosele podiaadjudicar un maxi-
mo de una licencia para la explotacién de una ca-
nalestdndaryde otra paraun canal en HD. Esdecir
un licitante solamente podria acceder a un maxi-
mo de dos licencias, siempre y cuando una sea SD
yotraHD.

Las licencias se otorgaran por un plazo de 15
afios renovables automdticamente, salvo que se
produzca impugnacion por las partes o terceros o
concurran causas de extincion.

Las condiciones de la prestacion del servicio
obligan a las operadoras a prestar el servicio de te-
levision en abiertoy durante las 24 horas del dia.

Las operadoras a las que se les ha concedido
lalicencia deberan iniciar las emisiones en el pla-
zo maximo de 6 meses desde el otorgamiento de
lalicencia, alcanzando una cobertura minima del
50% de la poblacién;y deben llegar al 80% en el
plazo méximode 12 meses,al 90 en el de 18 meses
yal96 enel de 24 meses.

Los requisitos para poder ser titular de unade
estas nuevas licencias son los mismos exigidos por
el articulo 25 de la Ley General de Comunicacién
Audiovisual para ser titular de una licencia de co-
municacién audiovisual; no se establece, por lo
tanto, ningun otro requisito afiadido a los legal-
mente exigibles con anterioridad.

Cada licitador debia presentar una sola solici-
tud en la que se podia optar a una o dos licencias
maximo en los términos comentados; y se consi-
derarian presentadas por un mismo licitador to-
daslassolicitudes correspondientesaempresas de
un mismo grupo de sociedades, abriendo el aba-
nico de posibles adjudicatarios. A la solicitud se
acompafian dos sobres, el | (Documentacién Ad-
ministrativa)yel Il (Oferta Técnica)

El calendario del procedimiento del concurso
haseguido los siguientes hitos:

El plazo para la presentacion de ofertas finali-
zabaalas 13 horas del 28 de mayo de 2015.

BENEFICIADOS

Las dos grandes potencias, Atresmedia

yMediaset, mds Real Madrid TV, el Grupo
de comunicacién Secuoya, el canal dela
Iglesiay lacadenaKiss, son los grandes
beneficiados.

El andlisis de la Mesa de Evaluacién del conte-
nidodelsobrelyladecisionsobrelaadmisionore-
chazo de los licitadores, tuvo lugar el dia 15 de ju-
niode 2015.

Laaperturadel sobre II, que era ptiblica, se lle-
voacaboel 16dejunioalas 13,00 horas,enlasede
delaSETSI.

LaMesadel Concurso debiaevaluarlas ofertas
y elevar una propuesta al Consejo de Ministros no
mastarde del 9de octubre de 2015.

La Mesa de Evaluacién esta compuesta por el
Presidente, 8 vocales y un secretario con voz, pero
sinvoto.El Presidente esel titular de la Subsecreta-
riadel Ministerio de Industria, Energiay Turismo; 5
vocalessontitulares de cargos del MIET (Secretaria
General Técnica; Direccion general de Telecomu-
nicaciones; Direccion General de Industria; Subdi-
reccion general de Oficialia Mayory Subdireccion
General de Planificacion y Gestion del espectro);
también ocupa el cargo de vocal un Abogado del
estado adscrito al MIETy un Interventor adscritoa
laIntervencién Delegada en ese Ministerio.
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Filtros y herramientas
contra LTE 800

MIGUEL ANGEL GARCIiA-QUISMONDO

LaordenIET/ 329/2015 confirmaque se pue-
den producirafectacionesen larecepciondeTV.La
orden solo analiza las posible afectacion debidas
al “down-link 6 DL" (es decir, la comunicacién des-
de el operador al usuario). Esta posible afectacion
dependera de dos variables, por un lado el tipo de
instalacién receptorade TVy por otro la potencia
de emision de las estaciones base de los operado-
res. En la orden, no se recogen las posibles afecta-
ciones del conocido como “up-link 6 UL" ( es de-
cir,lacomunicacién desde el usuario al operador).

En cualquier caso, la orden establece dos fa-
ses claramente diferenciadas. La primerafase sera
previaalapuestaen marchade las estaciones base
ylasegunda fase correctiva con laestacién baseya
en marcha. En la fase previa, los operadores debe-
ran informar, a las posibles comunidades de veci-
nos sobre la préxima puesta en marcha de la es-
tacion base y de las posibles afectaciones en la
recepciénde laTDT. Estacomunicacién deberaser
masiva, individualizaday con ladebidaantelacion.

En la fase correctiva, se establece un plazo de
entre 2y 5 dias habiles, paraanalizary resolver las
afectaciones, dependiendo de dénde esté ubicada
lacomunidad de vecinos afectada.

El articulo 5delaorden establece las posibles
soluciones de las afectaciones. En el punto 2 de di-
cho articulo dice literalmente “2. Los filtros, sis-
temas o equipos que se instalen para eliminar la
potencial afectacién o resolver la afectacion real
deberdn reunir las caracteristicas técnicas necesa-
rias para garantizar que el servicio de television di-

gital terrestre no se vea afectado y mantenga una
calidad equivalente alaexistente con anterioridad
ala puesta en funcionamiento de las correspon-
dientes estaciones base’.

Los filtros seran, en la mayoria de los casos, la
solucion de las afectaciones. A continuacién pasa-
mos a describir las caracteristicas principales, cri-
terios para la eleccién de los mismos y por tltimo
unas conclusiones.

Caracteristicas principales:

m Estabilidad de pardmetros.
Las caracteristicas de un filtro han de
mantenerseinalterables frenteacambios
ambientales de temperaturay humedad.
Portantolosfiltros deberan utilizar com-
ponentes que descartan cualquier deriva
desurespuestaen frecuencia.

m Minimas pérdidas en labandade paso.
Lainsercién de un elemento en la red
de reparto ha de ser transparente y sin
afectaralas sefiales distribuidas. De otro
modo, el instalador debiera reajustar la
tension de salida, si fuere posible, tanto
de la cabecera como de la amplificacién
de linea si existiese. Los filtros deberdn
garantizar que los parametros de salida
apenas se vean alterados. En el caso de la
CAM labanda de paso deberd llegar has-
tael canal 59.

m Elevadorechazo.
Laprincipal funcién de los filtros es anu-
lar las sefiales ajenas a las de TDT. Un alto
rechazo garantiza una minima afecta-
cién.

m Conectorizacion.
La ubicacién de los filtros puede ser di-
versa, por tanto disponer de una gama
con conectorizacion variada es muy re-
comendable

Elegir el filtro correcto

El rango de filtros en general de los fabricante
suele ser amplia, desde los potentes filtros de mi-
crocavidades, hasta los sencillos filtros enchufa-
bles que se conectan directamente en las tomas o
enlostelevisores.

Existen diversas tecnologias de fabricacion de
los mismos. Lamas sencillay barata serfa, la técni-
cal/C, después serian los filtros ceramicos y por
ultimo los mas complejosy caros serian los de mi-
crocavidades. Por tanto el tipo de tecnologia inci-
dedirectamente en el precioyen las prestaciones.

Otro aspecto importante a la hora de elegir el
filtroadecuado es su ubicacién. En principio, laor-
den ensu articulo 3 dice que la instalacién del fil-
trode cabeceraira colocadoalasalidadelaantena
receptoray antes de la primera etapa amplifica-
dora. No obstante, las instalaciones receptoras de
TDT suelen tener una casuistica muy variada. Por
ejemplo, existe un amplificador previo de mas-
til, la cabecera es con monocanales 6 con unacen-
tral programable, el cableado tiene un adecuado
mantenimiento, etc. Por tanto, quizas sea necesa-
rio instalar un filtro adicional en el mastil de ante-
na. Incluso podria resultar necesario, instalar fil-
tros en cada toma de usuario, hay que recordar
aqui que podrian existir afectaciones debidas al
“up-link6 UL"

La clasificacién mas habitual es relativa al gra-

doderechazo:
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m Altorechazo
m Muyaltorechazo
m Ultraaltorechazo
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Herramienta de los medidores de campo de TELEVES

LTE filter
MNeeded

De la curva S21 de la gréfica de arriba, pode-
mos sacar las siguientes conclusiones:

Las perdidas de los canales hasta el canal 59
esde1,1dB

En el canal 59 aparece una pendiente de 1,5
dB.Pueslamarcaqueestaen 774 MHzestaa-1,3y
lamarcaqueestaen 782 MHzestaa-2,8dB.

El rechazo a las frecuencias entre 791y 821
MHz “down-link 6 DL" es mejor de 23 dB

De la curva S11 de la gréfica de arriba, pode-
mos sacar las siguientes conclusiones:

Estevalor puede provocar pequefias desadap-

taciones deimpedancias.

Conclusiones sobre los filtros:

1. Laubicaciéndelosfiltrosysutecnologia
sonfundamentales alahoradeelegirlos.

2. Las prestacionesy el precio de los filtros
pueden variar sustancialmente.

3. Esmuyimportanteanalizaren profundi-
dadlas caracteristicas delos mismos. Tan-
to en lo que afecta en la banda de paso,
comoen el propio canal 59ylosdBdere-
chazoal ‘down-link 6 DL".

Por otra parte, los nuevos medidores de cam-
po tanto Promax como Televés incorporan una
serie de herramientas para facilitar el trabajo de
nuestros asociados.

La funcién mds basica es la que estima la ne-
cesidad 6 no de insertar un filtro LTE a la entra-
da de un sistema de Television Digital Terrestre
(TDT) con la finalidad de minimizar las interferen-
cias que se puedan producir de la sefial de LTE so-
bre lasefial de TDT. Con esta herramienta se visua-
lizan simultdneamente el espectro de la parte alta

de UHF (la mas cercana a la banda de LTE), el es-
pectro del enlace de bajada LTE (downlink) y el es-
pectro del enlace de subida LTE (uplink). Ademas
aparecera un leyenda en pantalla sobre la conve-
nienciaé nodeinstalar un filtrocomovemosen la
imagensiguiente.

Televés completa dicha funcién con la indi-
cacién de un filtro recomendado de entre toda su
gama. Promax por su parte tiene una variedad de
utilidades que permiten comparar la calidad de
recepcion de la sefial en los canales de TDT con
ysin filtro LTE. A modo de ejemplo, el Test de In-
terferencia LTE permite medir el MER de un ca-
nal de TDT, supuestamente afectado por una emi-
sion LTE, y evaluar los efectos de la activacion de
un filtro LTE. Ambos fabricantes disponen de la
herramienta que permite dividir la pantalla, vi-
sualizando simultdneamente el espectro de la se-
fial LTE (downlink y uplink) frente a cualquier ca-
naldeTDT.

Otra funcién interesante es aquella que nos
informa de los espectros de la sefial de LTE, tan-
to del downlink como del uplink, proporciondn-
donos medidas de potencia de los canales que los
componen.

Herramienta de los medidores de campo de PROMAX
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El nuevo Display de hotel de
Jung facilita la comunicacion

entre huéspedes y el
personal hostelero

El lider europeo en mecanismos y
automatizacion eléctrica, Jung, refuer-
zasu apuesta por el sector hostelero con
unnuevo Display de hotel disefiado para
facilitar una comunicacion mas facil, cé-
moday efectiva entre los huéspedes y el
personal del establecimiento.

El dispositivo, que se integraen la li-
neadedisefiodelaclasicaserie LS990 de
Jung, tiene dos componentes, uno para
elinteriory otro parael exterior de la ha-
bitacién. El primero presenta la configu-
racion de un interruptor doble con LEDs
indicadores de estado. Sirve para que el
huésped active la indicacién “Do not dis-
turb” 0 “Make up room” (“No molestar”y
“Haga la habitacion”, respectivamente).
Untimbre de tres tonos y volumen regu-
lable completa la instalacion en el inte-
rior de la estancia y permite notificar al

Por otro lado, la unidad exterior se si-
tdaen el pasillo junto a cada habitacién y

es la encargada de
comunicar al per-
sonal del hotel me-
diante LEDs, verdes
0 10jos, si el hués-
ped permite el ac-
ceso ala estancia o
no, respectivamen-
te. Ademas, tanto la
unidad interior con
su timbre, como la
exterior, se pueden
montar en una caja
empotradaconven-
cional, lo que con-
vierte aeste sistema
enideal pararehabilitaciones.

su filosofia de satisfacer las maximas exi-

gencias de disefio, funcionalidad, confort

yfacilidad de manejo. Comple-
taademas un porfolio de pro-
ductos sin competencia en el
mercado, dirigidos hacia la co-
municacién y orientacion del
huésped de hotel.

En esta linea, cabe men-
cionar laamplia gama de pro-
ductos basada en tecnologia
LED para indicar fiablemente
ladirecciénalos huéspedesen
un entorno desconocido para
ellos,yaseael caminoalahabi-

tacion, al restaurante, salidas,
etc. El catdlogo Jung de ele-
mentos de sefalizacién con retroilumina-
ciénen color, coninscripciones osimbolos
validos internacionalmente, ofrece multi-

El nuevo Display de hotel de Jung am-
plia la oferta de soluciones para el sector
hotelero del fabricante aleman, dentro de

usuario la situacion del sistema o la acti-
vacion de los mensajes.

plessoluciones que permiten unasencilla
orientacién entodo el edificio.
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AHORA HAY UNA MANERA INTELIGENTE PARA SATISFACER

Presentamos el VIA Collage, la herramienta de reunién que le permite conectarse, colaborar
y participar con el clic de un botén. VIA Collage es un espacio de trabajo compartido para la
colaboracion en equipo que le permite conectar de forma inalambrica, colaborar facilmente, y
participar a todos los presentes, en el trabajo que estad haciendo. Proporciona una plataforma
comun para todos los ordenadores portatiles, teléfonos inteligentes y tabletas en tiempo real
sobre un lienzo digital. Su trabajo en grupo se realiza en el acto.

Ideal para los espacios pequefios apifiados, Kramer le
trae el rentable VIA Connect Hub. Las presentaciones
inalambricas nunca ha sido tan faciles y eficaces.

<« VIA Connect™

Para obtener mas informacion sobre este producto visite:

* \Web: www.kramerspain.com e E-mail: info@kramerspain.com

e Tel: 91 7478410 e Fax: 91 7473409

e Kramer Electronics Espafia. ¢/ Sierra de Gata 9 Nave 4.
28830 San Fernando de Henares (Madrid)

© 2014 Kramer Electronics, Ltd. Todos los derechos reservados.
La reproduccion total o parcial sin previa autorizacion por escrito esta totalmente prohibida
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Con el lanzamiento de su préxima ge-
neracion de cdmaras FLEXIDOME IP 4000
y FLEXIDOME IP 5000, Bosch actualiza su
completa gama de camaras IP para facilitar
que las organizaciones pequefias y media-
nas puedan establecer soluciones profesio-
nales de videovigilancia. Las nuevas cama-
ras FLEXIDOME IP 4000 y FLEXIDOME IP
5000 ofrecen una excelente relacién cali-
dad-precio y vuelven a elevar el liston, es-
tableciendo nuevos baremos en términos
de calidad de imagen, facilidad de instala-
cién y gestion de datos. Todas las camaras
FLEXIDOME IP son ideales para situacio-
nes cotidianas de videovigilancia, incluyen-
do escuelas, el sector hotelero, tiendas, edi-
ficios comerciales y demas. Garantia de la
mas alta calidad de imagen y la carga mas
bajadered

Lasaltas resoluciones hacen facil di tin-
guir a individuos o pequefios detalles, lo
que aumenta significativamente la eficacia
del video en directo y del analisis retroacti-
vo.Todas lascamaras FLEXIDOMEIP4000y
FLEXIDOME IP 5000 cuentan con tecnolo-
gias incorporadas, tales como la Reduccion
Dindmica de Ruido Inteligente (IDNR)y la
funcién Antiniebla Inteligente. Estastecno-
logfas aseguran que las imagenes captadas
se adaptan al contenido de la escena, y que
elanchode bandasdlose utilizacuandosea
necesario. El IDNR reduce la tasa de bits en
hasta un 50 por ciento para reducir signifi-
cativamente los costos de almacenamien-
toylacargadered. Yaqueel excesoderuido
sereduceen lafuente durantelacapturade
imagen, una tasa de bits mas baja no com-
promete la calidad de video. La funcién de
Antiniebla Inteligente mejora la visibilidad
de lacdmara durante la visualizacion de es-
cenas con niebla u otras de bajo contraste.

Nuevas camaras
FLEXIDOME IP 4000y
FLEXIDOME IP 5000

Facilidad de instalacion

Todas las cAmaras ofrecen la misma in-
terfaz grafica de usuario (GUI), lo que sim-
plificaconsiderablemente lainstalaciényla
configuracién de las cdmaras. Los modelos
FLEXIDOMEIP 5000 cuentan con épticava-
rifocal automatica (AVF), garantizando asi
una sencilla puesta en marcha en remoto.
Un nuevo y completo disefio de esta gama
de camaras hace del cableado complica-
do una cosa del pasado, y pueden reducir
eltiempo de instalacién en hasta un 60 %.

o

Almacenamiento y gestion de datos
conseguridad Todos los modelos FLEXIDO-
ME IP 4000y FLEXIDOME IP 5000 ofrecen
multiplessoluciones paraunacreacién facil
de copias de seguridady unalmacenamien-
to seguro de los datos de video relevantes.
Los datos de video se pueden almacenar de
formaseguraenlanube, en ungrabadorde
video en red, tal como el DIVAR IP 2000 de
Bosch, o en unatarjeta SD incorporada (de-
pendiendo del modelo de cdmara). Cuando
sea necesario, los usuarios pueden acceder
facilmente a sus datos de video y controlar
sus camaras usando uno de los clientes gra-
tuitos de visualizacion, tales como la aplica-
cién Video Security para dispositivos iOS o
Android, o el software Video Security Client.
Este software permite ver simultdneamen-
te multiples ubicaciones o flujos de cdma-
ra, y es compatible con todos los dispositi-
vos equipados con Windows 8, tales como
ordenadores de sobremesa, portatiles 2-en-
1y dispositivos méviles. El software Video
Security Client ofrece un control intuiti-

vo através del teclado de la pantalla tactil o

del ratén, para garantizar la maxima facili-
daddeuso.

Accesoy control desde cualquierlugary
entodo momento Yaque los usuarios o ges-
tores de seguridad no pueden estar en to-
das partes todo el tiempo, todas las cima-
ras FLEXIDOME IP 4000 and FLEXIDOME
IP 5000 son totalmente compatibles con
la tecnologfa de Transcodificacion Dinami-
ca de Bosch. En combinacién con la aplica-
cién Bosch Video Security o con el softwar
Video Security Client, proporciona en todo
momento unacceso remotoalos controles
delacdmara,asecuenciasdevideoendirec-
to, y a grabaciones e imagenes fijas en HD,
independientemente del ancho de banda
disponible. La Transcodificacién Dindmi-
ca ajusta automaticamente la tasa de bits
al ancho de banda disponible en unared
para garantizar una transmision de video
sin problemas; cuando el video se detiene
en un incidente, se muestra unaimagen en
Full HD. Para obtener todos los beneficios
de la Transcodificacién Dinamica, debera
ampliarelsistemadevideovigilanciaIP con
unasolucién de grabacion DIVARIPoconel
VIDEOJET XTC de Bosch. Todas las camaras
FLEXIDOMEIP4000y FLEXIDOMEIP 5000
se integran perfectamente con el software
y soluciones de grabacién de Bosch y de
muchos otros fabricantes destacados. Esto
es respaldado por la conformidad ONVIF
(Open Network Video Interface Forum)y
el Integration Partner Program (IPP). Dicho
programa da a los desarrolladores un acce-
so inmediato a herramientas de desarrollo
desoftware, paraque puedan integrar facil-
mente los productos Bosch consistemas de
terceros. Hay mas detalles disponibles so-
breelIntegration Partner Program de Bosch
en ipp.boschsecurity.com.

Las camaras FLEXIDOME IP 4000 y
FLEXIDOME IP 5000 estan disponibles en
todo el mundoapartirdejuliode 2015.

Televés confirma su apuesta por Colombia
con su participacion en la feria de la
Asociacion de Ingenieros

Televés hace un balance muy positi-
vo de su participacion en la primera feria
de la Asociacién Colombiana de Ingenie-
ros (ACIEM), que se celebrd el pasado 25 de
agosto en Bogota. El evento congregd a los
principales actores del sector, con mas de
veinte empresas y fabricantes internacio-
nales,yunos 300 ingenieros e integradores,
convirtiéndose en un punto de encuentro
de lamaxima relevancia para el negocio de
las Telecomunicaciones, que en Colombia
ofrece grandes posibilidades de desarrollo.

Eneste foro, Televés presentd suslineas
de producto certificadas para el mercado
colombiano, dirigidas a ofrecer soluciones
globales tanto en edificacién como a ope-
radores y al emergente sector Hospitali-
ty. De este modo, los visitantes del stand de
la compaiiia pudieron conocer de primera
mano lagama de cabeceras de distribucion
TO0X, enlaquedestacaron lassoluciones de
encoder DVB-T adaptados a la canalizacion
colombianade 6Mhzporcanal,ylagamade
equipos para transmisiones épticas. Tam-
bién despertaron gran interés las solucio-
nes GPON (red 6ptica pasiva con capacidad

de gigabit) para condominios y las de IPTV
(distribucion de servicios de television so-
bre protocolo de Internet) para hoteles.

El esfuerzo del personal técnico en el
paisy la oferta de soluciones técnicas de ca-
lidad adaptadas a las necesidades del mer-
cado colombiano fueron muy valoradas
por los asistentes y por la propia asociacion
ACIEM.

Acercade lacompaiiia

Televés es unacompaiiiaglobal lideren
el disefio, desarrollo y fabricacién de siste-
masy productosasociadosalos serviciosde
telecomunicaciones para el hogar, y espe-
cializada en la recepcién y distribucion de
lassefiales detelevision. Susede central esta
ubicada en Santiago de Compostela (Espa-
fia), dondelaempresafue fundadaen 1958.
En la actualidad, Televés es la cabecera de
una corporacién que cuenta con 20 firmas
industriales y de servicios, mas de 700 em-
pleadosy 53 patentes mundiales.

Televés cuenta con diez filiales interna-
cionales en Portugal, Francia, Reino Uni-
do, Italia, Alemania, Polonia, Emiratos Ara-
bes, China, Estados Unidos y Rusia, y hace
llegar sus productos a mas de cien paises
en los cinco continentes a través de una ex-
tensared dedistribuidores. Alolargo desus
55 afios de vida, Televés ha lanzado mas de
1.500 productos diferentes, un logro que
sdlo se explica desde una auténtica “pasion
por la fabricacién”. La compaiiia produce
en instalaciones propias, renunciando a la
subcontratacion para garantizar la maxi-
ma calidad. Para lograrlo, ha sido pionera
en la puesta en marcha de lineas robotiza-
dasydisponede sus propios laboratoriosde
pruebasy control de calidad. De este modo,
los productos de la marca ostentan con or-
gullo el sello European Technology Made
inEurope.




Nueva gama de
multimetros con
bluetooth de

PROMAX lanza al mercado la nueva li-
nea de multimetros PD 351y PD 352 con
Bluetooth que permiten monitorizar las
medidas a distancia mediante cualquier
Smartphone que funcione bajo Android.
Undispositivo Android puede controlar va-
rios equipos simultaneamente. Usado con
un Smartphone también dispone de sinte-
tizador de voz para indicar las medidas de
formaaudible en espariol.

Se trata de una gama automatica, con
un formato muy moderno con display
grande que incorpora barra grafica. Ade-
mas de la conexiéon Bluetooth permiten
medir temperaturay ser usados como da-
talogger. Miden frecuencia, componentesy
realizan la pruebade hFE de transistores. Se
entregan con fundadetransporte,sondade
temperaturay pinza cocodrilo, ademds de
las puntas de prueba.

LANDATEL ofrecera servicios
de infraestructuras y
conectividad a internet para

operadores

m Ofrecerd servicios de caudal ga-
rantizadoyalquiler de infraestruc-
turas para la instalacion de equi-
pos de telecomunicaciones en
zonas urbanasyrurales.

m landatel dispone de una exten-
sared de transporte de datos con
cobertura en todo el territorio na-
cional.

Landatel Comunicaciones, multinacio-
nal espafolaexpertaen soluciones integra-
les de telecomunicaciones inalambricas,
ofrecera a sus clientes servicios de conecti-
vidad a internet y alquiler de infraestructu-
ras paralainstalacion de equipos de teleco-
municacionesentodo el territorio nacional,
incluyendo Baleares, Canarias, Ceutay Me-
lilla.

El acceso troncal a Internet de Landa-
tel permite al operador disponer de unain-
fraestructura tecnolégica para suministrar
servicios de alta definicion en streaming o
VolIP a precio competitivo. Una oferta de
elevada calidad y fiabilidad que ofrece an-
chos de banda 100% garantizados de extre-
mo a extremo, pudiendo adaptar el caudal
alas necesidades del clientey con capacida-
desde hasta 10 Gbpsreales.

Elalquiler de emplazamientos permite
la coubicacién de equipos de comunicacio-
nesmediantelacesiéndel usodeespacioen
torres y edificios. Al contratar este servicio
eloperadordispondra de unasolucién para
sus comunicaciones en un corto espacio de
tiempo sin necesidad de incurrir en costo-
sasinversiones en obracivil.

Conestanuevaoferta: “Queremosirun
paso mas alld en la relacion con nuestros
clientes atendiendo sus demandas y retos
tecnoldgicos, que en muchos casos supe-
ran el mero aprovisionamiento de equipos.
Nuestro objetivo es convertirnos en part-
ner estratégico, con soluciones integrales
que optimicen sus inversiones en tecnolo-
gia, pudiendo centrarse en su negocio para
competir en el mercado’, comenta Manuel
Arroyo, CEO de Landatel.

La satisfaccion del cliente y la entrega
desoluciones de calidad son los desafios de
Landatel de caraal horizonte 2020. Porello
ha reforzado su drea de desarrollo tecnolé-
gico con laincorporacién de expertos inge-
nieros para ofrecer servicios de soporte en
redes complejas y proyectos llave en mano
defibray comunicaciones inaldmbricas.

HISPASAT elige a ILS y SpaceX para
lanzar sus satélites Hispasat 1F y

Amazonas 5

m Ambos satélites se lanzaran a lo
largo de 2017 y reforzaran la posi-
cién del Grupo en los continentes
europeoyamericano.

m Eloperadorespafiol vuelve a tra-
bajar con ILS tras el lanzamiento
del Amazonas 1en 2004 y elige
por primeravez a SpaceX para po-
neren orbitaunode sussatélites.

HISPASAT, el operador espaiiol de tele-
comunicaciones por satélite, ha anunciado
hoy en el marco de la World Satellite Busi-
ness Week, organizada por Euroconsult, los
acuerdos alcanzados con las compaiiias de
lanzadoresILSySpaceX paralapuestaen 6r-
bita de los satélites Amazonas 5 e Hispasat
1F. Ambos satélites se lanzardnalo largo de
2017 y supondran para el Grupo HISPASAT
un paso importante en su actual estrategia
de crecimiento y expansion, iniciada con el
lanzamiento del Amazonas 3 en 2013.Con
estos acuerdos, el operador espariol vuelve
acolaborar con ILS tras el lanzamiento en
2004 del Amazonas 1y vuela por primera
vez con SpaceXysu vehiculo Falcon 9.

El Hispasat 1F, que serd construido so-
bre la plataforma satelital 1300 de SSL, se
ubicara en la posicion orbital 30° Oeste. Ser-
vird de reemplazo al Hispasat 1Dyaportara
al Grupo capacidad adicional en banda Ku
paralasregionesandinay brasilefia. Asimis-
mo, con el Hispasat 1F se ampliaran las ca-
pacidades transatlanticas del Grupo en sus
conectividades Europa-Américay América-
Europay se afiadira capacidad en banda Ka
con cobertura europea para que HISPASAT
siga incrementando sus servicios de banda
anchaenlaregion.

Como el Hispasat 1F, el Amazonas 5,
que se ubicara en 61°0, sera construido
por SSL a partir de su plataforma 1300. Con
este nuevo satélite, el Grupo HISPASAT res-
pondealacreciente demandade capacidad

satelital, principalmente para plataformas
de televisién via satélite, que se presenta
en Latinoamérica y Brasil. Ademas cuenta
con capacidad en banda Ka paraatenderlos
nuevos servicios de conectividadaInternet.

Carlos Espinds, consejero delegado del
Grupo HISPASAT, declar6 que “gracias a la
puesta en drbita de nuestros satélites Ama-
zonas 5 e Hispasat 1F, el Grupo HISPASAT
reforzard su posicion de liderazgo en los
mercados de espafiol y portugués y podra
satisfacer el crecimiento de la demanda de
servicios de telecomunicaciones en Euro-
pa, Américay norte de Africa.

Estamos seguros de que la eleccién de
ILSy SpaceX nos aportara la flexibilidad ne-
cesaria para culminar con éxito estas dos
misiones”.

El presidente de ILS, Kirk Pysher, mani-
fest6 que “nuestra relacién con HISPASAT
data de hace mas de diez afios, cuando un
ILS Proton lanzé de formaexitosael Amazo-
nas 1en 2004. Nos enorgullece que HISPA-
SAT continde depositando su confianza en
nosotros paraaumentarsu flota. ILSy Khru-
nichev estan deseando empezar a trabajar
con HISPASAT en esta nuevamision'”.

“SpaceX se complacede poderapoyarla
expansion de la capacidad en 6rbita de HIS-
PASAT y espera proseguir esta relacion con
futuros lanzamientos exitosos para HISPA-
SAT", afirmé Gwynne Shotwell, presidenta
yCOOde SpaceX.

AcercadelLSyKhrunichev

ILS proporcionaservicios de lanzamien-
toaoperadores desatélites de todo el mun-
doy ofrece un amplio rango de servicios,
desde la firma de contrato hasta el asesora-
mientoenlamisiénylapuestaen drbita. ILS
comercializa los vehiculos Proton y Angara
para operadores de satélite comerciales

y es una compafiia estadounidense con
sedeen Reston (Virginia), cercade Washing-
ton D.C. Hasta la fecha, ILS ha lanzado 90
misiones comerciales. Para mas Informa-
cién, visitawwwiilslaunch.com.

Khrunichev, que cuenta con la mayo-
ria de participaciones de ILS, es una de las
piedras angulares de la industria espacial
rusa. Khrunichev fabrica el sistema Proton
ylafamilia de vehiculos Angara. El vehiculo
Proton se lanza desde las instalaciones del
cosmédromo Baikonur en Kazajstan y ha
lanzado mas de 400 misiones desde 1965.
Khrunichev incluye, entre sus filiales, un
gran ndmero de importantes fabricantes
de componentes paravehiculos lanzadores
yaeronaves en Moscuy otras ciudades de la
Federacién Rusa. Para mas informacion, vi-
sitawww.khrunichev.com.

Acercade SpaceX

SpaceX disefia, fabrica y lanza los co-
hetes y vehiculos espaciales mas avanza-
dos del mundo. La compaiiia fue fundada
en 2002 por Elon Musk para revolucionar
el transporte espacial con el objetivo tlti-
mo de permitir la vida de las personas en
otros planetas. Hoy, SpaceX estd superan-
do las fronteras de la tecnologia espacial
por medio de sus cohetes Falcon y su nave
Dragon. SpaceX es una compaiifa privada
propiedad de la direccién y sus empleados,
con inversiones minoritarias procedentes
de Founders Fund, Draper Fisher Jurvetson
y Valor Equity Partners. La compaiiia tie-
ne mas de 4.000 empleados en California,
Texas, Washington DC, el estado de Wash-
ingtonyFlorida.
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Sky Alemania
acuerda con SES
capacidad adicional
destinada a ultra
alta definicion

SES S.A. ha anunciado hoy que Sky
Deutschland, la plataforma de TV de pago
lider en Alemaniay Austria, ha asegurado
capacidad adicional en la posicién orbital
19.2°Este destinada a emisiones en Ultra
Alta Definicién.

La Ultra Alta Definicion multiplica por
cuatro laresolucién delaactual Alta Defini-
cion, ofreciendo una nueva experiencia te-
levisiva al espectador ante eventos deporti-
vos, cine de estreno o documentales.

“En Sky Deutschland creemos en la in-
novaciony en ofrecer a nuestros clientes la
mejor oferta y nuevas experiencias televi-
sivas, por eso estamos invirtiendo en Ultra
HD. El acuerdo con SES asegura que poda-
mos seguir desarrollando nuestros planes
aeste respecto y estar preparados para el
lanzamiento al mercado de la Ultra HD”,
ha dicho Holger Ensslin, director de Legal,
Asuntos Regulatoriosy Distribucion de Sky
Deutschland

“Estamos muy contentos de formar
parte del viaje de Sky Deutschland hacia
la Ultra Alta Definicién. No hay mejor for-
ma de transmitir este nuevo estandar que
através del satélite. Adiferenciade otrasin-
fraestructuras, los satélites pueden ofrecer
la mejor combinacién de calidad y rentabi-
lidad para las emisiones en Ultra Alta Defi-
nicién”, ha explicado Ferdinand Kayser, di-
rector comercial de SES. “Esto, junto con el
amplio alcance de la posicién orbital 19.2°
Este, aseguraque el contenido en Ultra HD
de Sky Deutschland estara disponible para
todoslos hogares con tecnologiasatélite en
AlemaniayAustria”.

Jung lanza su nuevo sensor de
luminosidad via radio eNet,
por alimentacion solar

El lider europeo en mecanismosy au-
tomatizacion eléctrica, Jung, apuesta por
la comodidad por partida triple con el sen-
sor paracontrol de persianas con tecnologia
inalambricaeNet.Con el nuevosensorsolar
viaradio, el control de lasombrase optimiza
el triple, ya que el sistema ofrece funcion de
proteccion solar, funcién crepusculary pro-
teccion solar en funcién de la temperatura.
Y congrandesventajasadicionales: este sen-
sor compacto no requiere mantenimiento
gracias a su célula solar y, mediante un bo-
ton pulsador, se puede instalar facilmente
por unasola persona -sin trabajos de mon-
taje- en la parte interior del
cristal, gracias a una practi-
caventosa.

Con la funcién de pro-
teccion solar, el dispositi-
vo puede sombrear una
fachada entera. En este
caso, se encarga de la su-
bida/bajada automati-
ca de las persianas en
cuanto se sobrepasa el
valor de claridad ajusta-
do. La funcién crepus-
cular, por el contrario,
seactivacuandonose
alcanzaelvalordecla-
ridad programado, y
se reduce lasombra
para dejar pasoala
luminosidad exte-
rior. Ademds, a este
ambiente se pue-
de integrar tam-
bién la ilumina-
cion exterior de
accesos, lo que
significa mas
confortyseguri-
dad para los ha-
bitantes.

A modo
detercerafun-
cion, se puede ajustar opcional-
mente la proteccién solar en funcién de la

temperatura. En este caso, el control de la
sombra no se activa hasta que, ademas del
valor de claridad, se sobrepasa también el
valor de temperatura preajustado. Desde
el punto de vista de la eficiencia energéti-
ca, esta funcién es muy util y recomenda-
ble precisamente en invierno, ya que, de
esta manera, el calor solar puede aprove-
charse 6ptimamente para caldearlasestan-
ciasinteriores.

Elsensor solar via radio eNet puede in-
terconectarse con todos los elementos del
sistema de control de [luminacién y per-
sianas via radio eNet de Jung, e incluso

conectarse
con eNet
Server
para con-
trol en lo-
cal y re-
moto. Se
instala facil-
mente con
su ventosa
enlapartein-
terior del cris-
taldelaventa-
na, y unavez
efectuada la
puesta en mar-
cha, unacubier-
ta de proteccion
lo protege con-
trael polvo, la su-
ciedad o una mo-
dificacion fortuita
de los ajustes, por
ejemplo al limpiar
lasventanas.

ANTENA//EL MEJOR SOPORTE
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Hanwha Techwin
presenta sus

planes de

crecimiento

Tras la adquisicién de una parte im-
portante del accionariado de Samsung
Techwin, el Grupo Hanwha present6 su
nueva vision empresarial a mas de 800
ejecutivos y empleados, en una ceremo-
nia celebrada en Setil el pasado 27 de ju-
liode2015.

«Hanwha Techwin servira de motor
de crecimiento para el grupo y recibira
el apoyo en exclusiva por parte del gru-
po, afirmé Kim Cheol-kyo, presidente de
HanwhaTechwin. «Vamos adesempefiar
un papel crucial parala globalizacion del
grupo mediante la consecucién de nues-
travisiénalargo plazon.

El Grupo Hanwha, el mayor fabrican-
te de células solares del mundo, confirméd
su interésy expectativas en el negocio de la
videovigilancia y la seguridad, y sefial6 que
quiere posicionarlo en la gama alta en el
sectora largo plazo. Hanwha, que se apoya-
ra en inversiones del grupo, reforzara la di-
vision de seguridad para convertirla en un
proveedordesolucionesintegrales median-
te fusiones, adquisiciones, asociaciones y
joint ventures. También invertira en tecno-
logia propiay recursos humanos para refor-
zar las capacidades empresariales.

En Corea, Samsung Techwin hacambia-
do su nombre por Hanwha Techwin, mien-
tras que en Europa se mantendra el nom-
bre Samsung Techwin Europe Limited y la
marca Samsung para los productos. Laem-
presaampliarasuslineas de negocioasegu-
ridad doméstica, equipos personales y ser-
vicios en la nube basados en las tecnologias
de SamsungTechwin.

En la ceremonia, Hanwha Techwin pre-
sent6suobjetivodeventasanualesde 7.700
millones de euros para 2025; una cifra que
le permitira posicionarse como lider mun-
dial.
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TRIAXIPTV

|Le acerca a un nuevo nivel de control y flexibilidad

en la distribucion de las senales de TV

Sistemas interactivos
Cabecera de procesamiento TDX
Conversion de senales SAT a IP

Una completa experiencia en servicios de entretenimiento

TRIAX Digital Multimedia, S.L.

Casas de Miravete, 24 B-2° 1
28031 - Madrid
Tel: 91 748 28 36

tdm@triaxmultimedia.es
www.TRIAX.com

Ethernet sobre Coax (MoCa)
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E] PARTNERS

L({ALCAD| =emoms. auta ®% MARSH
o MAPFRE
ALCAD, S.A. ASERNORMA AUTA COMUNICACIONES, S.L. KRAMER MAPFRE MARSH
943639660 902157440 961643020 917478410 915815214 915142798
www.alcad.net www.asernorma.es www.auta.es www.kramerspain.com www.mapfre.com www.spain.marsh.com
“ Ba LDe t MATE'_EC c’
IF LAV INTEGRADORES solutions Nordix
COMMUNICATIONS patentes y marcas GRUPO
AXIS COMMUNICATIONS BALDERIPLAW, S.L. BBVA MATELEC MSOLUTIONS, S.L. NORDIX,S.A.
918034643 911336806 915562813 917225034 914641520 918711703
www.axis.com www.balderip.com jesus.arribas@bbva.com www.matelec.ifema.es www.megasolutions.es www.nordix.es
: o
& BOSCH : — ——1 A/
| antena) |[",-.f- OPVIMUS | | AP V4 X|
i & . ) Z/ soniDo Y comuNIcACION
Innovacion paratu vida APLICACION INFORMATICA SALESIANOS ATOCHA
INSTALADORES DE TELECOHUNICACIONES
BOSCH SECURITY SISTEMS, S.A.U. BTICINO, S.L. (LEGRAND GROUP, S.L.) CIBERALIA,S.L. OPTIMUS, S.A. PROMAX ELECTRONICA, S.A. SALESIANOS ATOCHA
914102011 916561812 913513201 972203300 931847705 915062100
www.boschsecurity.es www.bticino.es www.aplicacionantena.com www.optimusaudio.com Www.promax.es wwwi.salesianosatocha.es
[ccTv CENTER 0 Electrént FERMAX
. . agor tlectronica
World Vision 9 your satellite com . MADRID EN CON
CCTVCENTER, S.L FAGOR ELECTRONICAS.COOP. FERMAX ELECTRONICA, S.A.U. SAMSUNG TECHWIN SES ASTRAIBERICA,S.A. TECMADRID, S.L.L.
961321101 943712526 963178000 916517507 914111746 910106390
www.cctveentersl.es www.fagorelectronica.com www.fermax.com www.samsungsecurity.com WwWw.ses.com tecmadrid@tecmadrid.com
FREMAP | (Y olmar Televes -
La salud de tu empresa 1 % B % | _
Sistemas de Comunicacion, S.A.
Informatlca
FREMAP GOLMAR SISTEMAS DE COMUNICACION, S.A. IMAGAR TEGUI TELEVES TRIAXDIGITALMULTIMEDIA, S.L.
915726000 934800696 687915678 916561812 981522200 917482836
www.fremap.es www.golmar.es www.imagar.com www.tegui.es www.televes.com www.triaxmultimedia.es
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IKUSI, S.A. HISPASAT JUNG
943448800 917102540 914170078
www.ikusi.ty www.hispasat.com www,jungiberica.es

@ amiitel

WISI COMUNICACIONES, S.A.
916794280
WwWw.wisi.es




Univers by PRO
expertos en sequridad
para el hogar o
negocio

Univers by PRO cuenta con profesio-
nales expertos en el sector de la seguridad
CCTVyAlarmas, nosolovende un producto
de calidad con un precio competitivo, sino
queademas te proporcionatodo el soporte
necesario sobre como instalarlo.

Nuestros expertos en la materia, a lo
largo del afo, proporcionan cursos por las
tiendas Univers by PRO situadas en las di-
ferentes ciudades, dando a conocer el pro-
ducto, su configuracién y posibles monta-
jes, haciendo que el instalador adquiera los
conocimientos necesarios para poder espe-
cializarse en el campo de laseguridad.

Seguimos trabajando para poder traer
alinstalador los productos mas novedosos,
intentando llegarala finalidad de que la se-
guridad para el cliente final es lo mas im-
portante.

HISPASAT amplia sus
servicios de distribucion
de television gracias a un
acuerdo con el telepuerto

de Goonhilly

m Eloperador proporcionara servi-
cios de distribucién audiovisual a
toda Europaa través de este histo6-
ricotelepuerto.

m HISPASAT amplia asisu capacidad
yofertacon unnuevo puntode co-
nexion en su posicion orbital de
30°Oeste.

HISPASAT, el operador espafiol de saté-
lites de telecomunicaciones, hallegadoaun
acuerdo con la empresa propietaria del te-
lepuerto britanico de Goonhilly -Goonhi-
lly Earth Station (GES) Ltd- para prestar ser-
vicios de distribucién de televisién a toda
Europa. Un transpondedor del satélite His-
pasat 1E proporcionard la capacidad con-
tratada durante los proximos tres afios, que
serd transmitida por mediode unadelasan-
tenas del telepuerto, mientras que la cade-
nacompletadetransmision hasido desarro-
lladay sera proporcionada por Goonbhilly.
Gracias a este acuerdo, ambas compafiias
podran brindar la oferta comercial mas
atractiva del mercado, orientada a lograr la
maxima flexibilidad para que las cadenas
de television puedan evitar las tradiciona-
les barreras que encuentran, tanto en cos-
tes como en plazos, cuando quieren distri-
buirsus canales.

En palabras de Steve Jones, director co-
mercial de GES, “‘como parte de nuestras ac-
tuales inversiones en nuevas capacidades
para nuestro telepuerto, nos sentimos muy
orgullososdeofreceral mercado dedistribu-
ciéndecontenidosunaalternativatanatrac-
tivacomoésta. Trabajaren colaboracién con
HISPASAT y compartir nuestra experien-
ciay conocimiento nos permitira dar una

mejor respuesta a las necesidades de las ca-
denasdetelevision”.

Ignacio Sanchis, director de Negocio de
HISPASAT, también mostrd su satisfaccion
por este acuerdo, “que nos permite ampliar
nuestraofertaen Europayfacilitaralos ope-
radores de television soluciones adaptables
yescalablesacadasituacion”

De este modo, Goonhilly se sumaalos
telepuertos que ya ofrecen la solucién de
plataformas digitales compartidas de HIS-
PASAT en 30° Oeste. Gracias a ella, HISPA-
SAT ofrece una gran flexibilidad para todos
los productores de contenidos audiovisua-
les que pretendan transmitir sus sefiales,
bien de forma directa al usuario (DTH), bien
demaneraindirecta, transportandosu canal
de TV a cabeceras de cable o de difusion te-
rrestre. Ademas, es posible realizar las trans-
misiones tanto en formato DVB-S como en
DVB-S2, permitiendo no sélo optimizar la
transmision en potencia, sino también en
consumodeanchodebanda.

Goonhilly fue el encargado de recibir el
primer envio de imagenes de television via
satélite, que serealizd en 1962, o deladistri-
bucién de la sefial de la llegada del hombre
alaLunaen Europa. Enlaactualidad, Goon-
hilly esta abierto a servicios comerciales y
es plenamente operativo como telepuerto
paracomunicaciones porsatélite.

ECo-cables

CABLES LIBRES DE PVC CABLES LIBRES DF HALOGENDS

Ignifugos Cero halégenos
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Baja emision de humos

SEGURIDAD Y RESPETO AL MEDIO AMBIENTE

i Por un mundo mas seguro y limpio !

COAXIALES Y ACOMETIDAS TELEFONICAS
CABLES UTP Y FPT Cat.5e y 6

SEGURIDAD / CCTV / INCENDIOS COAXIALES rg'S Y CABLES DE PARES
MICROCOAXIALES Y MANGUERAS INTERFACES DIGITALES
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2000 TEYTEL, S.L.
2000teytel@ctv.es
916199585

RAYO,S/N, NAVE 12
PISan José de Valderas
LEGANES MADRID 28918

ABABOLA INGENIEROS, S.L.
ababola.ingenieros@telefonica.net
639135871

Esfinge, 55C4°

MADRID 28022

ABIDOM INGENIERIA Y SERVICIOS
roberto@abidom.com
915495401

ANDRESMELLADO, 69-6°A
MADRID 28015

ABRALIA SYSTEMS, S.A.L.
info@abralia.eu

917782608

VALLE DETOBALINA, 32 NAVE 7
MADRID 28021

AGUERO TELECOMUNICACIONES, S.L.
telecomunicaciones@grupoaguero.com
914722973 .
C°VIEJODELEGANES, 3

MADRID 28019

ALCAVE INSTALACIONES, S.L.L.
alcaveinstalaciones@yahoo.es
627936272

FRANCISCORIBERA, 1PTAL.102°A
LEGANES MADRID 28918

ANTEL
jsvantel@gmail.com
917414890
LUCANO, 73
MADRID 28022

ANTENAS CASTILLA, S.L.
antenascastilla@hotmail.com
913559204

BUSTAMANTE, 17

MADRID 28032

ANTENAS DIGITALSUR, S.L.
antenasdigitalsur@gmail.com
916825744

GARCILASO, 4
GETAFEMADRID 28904

ANTENASGP
antenasgp@hotmail.com
918723217

COTOS, 3

CARABANA MADRID 28560

ANTENAS HENARES
www.antenashenares.com
916564698

ALCALA,9

TORREJON DEARDOZ
MADRID 28850

@ amiitel

ANTENAS J. GARCIA
antenas.jgarcia@gmail.com
916095832

SERRANIADERONDA, 19

ARROYO MOLINOS MADRID 28939

ANTENASLUYANOS.L.
luyano@antenasluyano.es
914307777

GENERAL JUAN VAN HALEN,
1LOCAL8

MADRID 28030

ANTENAS MADRID
antenas-madrid@antenas-madrid.es
913721123

PZA. TRESOLIVOS, 8-LOCAL 6
MADRID 28034

ANTENAS MODO, S.L.
hispasac@hispasac.com
914280730
VALDELAMIEL, 31
VALDETORRES DE JARAMA
MADRID 28150

ANTENAS MOSTOLES, S.L.
teleco.mostoles@hotmail.com
916131828

AVDA.PORTUGAL, 55
MOSTOLES MADRID 28931

ANTENAS POZUELO
www.antenaspozuelo.es
913526173 /636930257
CALVARIO, 13 LOCAL
POZUELO DEALARCON
MADRID 28223

ANTENAS RAMIREZ, S.L.
info@antenasramirez.com
916142755

RIOJARAMA, 2 POST.
MOSTOLESMADRID 28934

ANTENAS REUNION, S.L.
alcala@antenasreunion.com
918815173

ANTEQUERA, 1LOCAL4
ALCALA DEHENARES MADRID
28804

ANTENAS TELESYS, S,
telesys@telesystemas.net
916568030

LONDRES, 60 LOCAL
TORREJON DEARDOZ MADRID
28850

ANTENAS VILLALBA, S.L.
www.antenasvillalba.es
918406002

CALIBRE, 58

COLLADO VILLALBAMADRID
28400

ANTEROLAZ
anterolaz@telefonica.net
916710594

ALAVA, 24 LOCAL

SAN FERNANDO DE HENARES
MADRID 28830

ANTEVISION
antevision@infonegocio.com
913773153

EMILIO FERRAR], 35
MADRID 28017

ANTEYSAT
anteysat@hotmail.com
649450606

LINARES, 17-FASEII-PORTAL 1-3°F
CERCEDILLAMADRID 28470

ANVISAT TELECOMUNICACIONES, S.L.
www.anvisat.com

916056972

LASDEHESILLAS, 2-LOCAL 2
PARLA MADRID 28980

ARBOR INGENIERIAY PROYECTOS, S.1.
www.arbor.es

918255310

C/SEVEROOCHOAN’ 11,2
MAJADAHONDAMADRID 28220

ARROMATELECOMUNICACIONES, S.L.

arroma_telecom@yahoo.es
917190081

TEMBLEQUE, 110-LOC.1
MADRID 28024

ASPTEC
info@asptec.es
625688614
SANNICOLAS, 3—2°A
MADRID 28013

ATHENAS COMUNICACIONYLOGISTICA, S.L.
www.athenas.com

918300326

CARACAS, 3NAVEA-2 POL.IND.
CAMPORROSO

ALCALADE HENARES

MADRID 28806

BATENSA, S.A.
batensa@batensa.es

914048300

SERVANDO BATANERO,10-LOCAL
MADRID 28017

BEDECOMSISTEMAS, S.L.
bedecomsl@gmail.com
913322481

PENA CERVERA, 9 POST.LOCAL 1
MADRID 28031

BURGO SATELITE, S.L.
www.burgosat.com

916407010
C.C.BURGOCENTROII,LOCAL 129
LASROZAS MADRID 28230

CAPRIVI, S.A.
caprivisa@infonegocio.com
916713813

CHILE, 23LOCAL CPOSTERIOR
COSLADAMADRID 28820

CAVISAT TELECOMUNICACIONES, S.L.
cavisat@infonegocio.com
913180280
PASAJEDELAAVENENCIA, 121-6
MADRID 28041

CEYCE TELECOMUNICACIONES
ceyce@ceyce.es

914508336

FRANCOS RODRIGUEZ, 96
MADRID 28039

CIA. INSTALADORA COINSAT, S.L.
gestion@coinsat.es
915093693

JULIAN CAMARILLO, 10
MADRID 28037

CODINSA DEYRE S.L.
codinsa@codinsadeyre.es
915051517

RESINA, 13-15 NAVE 3-3
MADRID 28021

COM 2000, S.1.
info@com2000.es

916210092

PRINCIPEDON JUAN CARLOS, 6
LOC.POST.

ALCORCON MADRID 28923

COMUNICACIONES MUNSAT, S.L.
correo@munsat.org
914652728
JULIOANTONIO,9BAJO1ZQ
MADRID 28025

COSMASA, S.L.
info@cosmasa.es

917330499

MARTIRES DE LAVENTILLA, 101
MADRID 28029

DEYCE

deyce@deyce.com
914033595

MARIO CABRE, 19 LOCAL 4
MADRID 28030

DIGITAL SYSTEM CONSULTING, S.L.
dsc@ciberalia.net

915655295

JULIOANTONIO, 13-LOCAL
MADRID 28025

DYFTELECOMUNICACIONES Y SERVICIOS, S.L.
www.dyfservicios.com

916018494

CASTILLA, 16-LOCAL

GETAFE

MADRID 28901
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E.G. MORANTE INSTALACIONES
egmorante@hotmail.com
916166673 AVDA.ODON, 19
VILLACIOSADEODON
MADRID 28670

EJALF
antenaejalf@hotmail.com
914790274

ANSAR, 46 LOCAL
MADRID 28047

ELECOANTENA, S.L.
elecoantena@elecoantena.com
913567134

SAN MAXIMILIANO, 48
MADRID 28017

ELECTRICIDAD ELECTRONICA DELTA, S.L
info@electronica-delta.com
916410686

PI.URTINSAII, C/ MINA, 48
ALCORCON MADRID 28922

ELECTRO SEGURIDAD, S.L.
www.electro-seguridad.com
915536224

ALMANSA, 25

MADRID 28039

ELECTROLINE
electroline@telefonica.net
918990968

C/CRUZVERDE, 12
VALDEMORILLO MADRID 28210

ELECTRONICA 10 INSTALACIONES
santosdiez@hotmail.com
918807106

DEL PARQUE, 15
ALCALADEHENARES
MADRID 28807

ELECTRONICA AGUILERA
www.eaguilera.es

916638003

PERALES, 14NAVES8

SAN SEBASTIAN DE LOSREYES
MADRID 28703

ELECTRONICA CARTAYA, S.L.
info@elect-cartaya.es

916416777

PLURTINSAII, C/FISICAS,41NV.38
ALCORCON MADRID 28923

ELECTRONICA GILMAR, S.L.
www.electronicagilmar.com
915487136

ANICETO MARINAS, 28
MADRID 28008

ELECTRONICAM.C.R.
electronicamcr@telefonica.net
918508112

LAVENTA, 12 COLLADO VILLALBA-
MADRID 28400

m amiitel
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ELECTRONICA MEGABAYS, S.L.

elec.megabays@telefonica.net
606438114

MARIA BARRIENTOS, 4 LOCAL 12
MADRID 28021

ELECTRONICA SAN ANTONIO
sanantoniosat@hotmail.com
916902506

P°SAN ANTONIO, 5
FUENLABRADA MADRID 28945

ELECTRORED INSTALACIONES ELECTRICAS, S.L.
electrored07@gmail.com
649175723 /918989260

¢/ Pajarejos, 2— 1°drcha..
FRESNEDILLAS DE LA OLIVA
MADRID 28214

EMACELECTRONIC. COMUN. YSEGUR.S.L
emac@alsernet.es

913112697

JERONIMA LLORENTE, 25

MADRID 28039

EMOPA,S.L.
emopa@emopa.com
916853830
JUANDELACIERVA, 10
MOSTOLES MADRID 28936

ENTERO TELECOMUNICACIONES, S.L.
info@enteroteleco.com
914622755

SATURNINOTEJERA, 17

MADRID 28025

EQUIPOS AUDIOVISUALES GNRLES.
INSTAL, S.L.
eaginstalciones@wanadoo.es
914772202

MANUEL MAROTO, 34

MADRID 28053

ESYTA

www.esyta.com

646540625
FUENTEVAQUEROS, 27
FUENLABRADA MADRID 28944

EUROSAT ELECTRONICA, S.L.
eurosat(@eurosat-electronica.com
914698523

MIJO,4LOCAL7 MADRID 28026

EXTINTORES MONTOVYA, S.L.
www.extintoresmontoya.com
917960076

VALLETOBALINA, 20—NAVE 11
MADRID 28021

FERMALUX, S.L.
fermalux@fermalux.com
915514112

ELECTRODO, 74 1-A

POL.IND. SANTA ANARIVAS
VACIAMADRID MADRID 28522

FERRETERIAS E INSTALACIONES
BLAZQUEZ,S.L.
blazquez_sp@yahoo.es
916520774

SANTIAGO APOSTOL, LOCAL 7
ALCOBENDAS MADRID 28100

GOYPO

goypo@hotmail.com
914863018
MIGUELHERNANDEZ, 10
FUENLABRADA MADRID 28942

GRUPO LASSER, S.L.
www.grupolasser.com
902327111
MIGUELFLETA, 9
MADRID 28037

GUERRERO TELECOMUNICACIONES
www.guerrerotelecomunicaciones.com
918894833

CRUZDE SAN SEBASTIAN, 2
ALCALADEHENARES

MADRID 28803

GUVALTEL, S.L.

www.guvatel.es

917414516

FERNANDEZ DENAVARRETE, 5
MADRID 28022

HENARTEL, S.C.
henartelsc@hotmail.com
912619734

MIGUEL DELIBES, 4-LOCAL 1
ALCALA DEHENARES
MADRID 28806

HERCA COMUNICACIONES S.L.
serviciostecnicos@hercacomunicaciones.com
915185941

CTRADEBOADILLADEL MONTE, 17
MADRID 28024

HOGAR DIGITALE INMOTICA
INGENIEROS, S.1.
www.hdi2.com

913157719

MAURICIO LEGENDRE, 16
OFIC.2524 MADRID 28046

ILCAELECTRONICA, S.L.
ilcaelectronica@hotmail.com
915939124

APODACA, 10 MADRID 28004

IMPASAT SISTEMAS, S.L.
impasat@impasat.com
914683511
P°DELASDELICIAS,90L-4
MADRID 28045

INCOSAT, S.L.
incosat@incosatsl.com

916131818

SANTIAGO RAMONYY CAJAL, 85
POL.VALDEARENAL NORTE
ARROYOMOLINOS MADRID 28939

INDESS

indess@telefonica.net

918507722

TULIPANES, 3 COLLADO VILLALBA
MADRID 28400

INELCO TELECOMUNICACIONES, S.L.N.E.
inelcotc@inelcotc.com
914715355

PZA.VALLE DEL ORO, 7 LOCALIZDA.
MADRID 28019

INPASET COMUNICACION, S.L.
info@inpaset.com

914646871
CONCEJALFCO.].JIMENEZ, 140
MADRID 28047

INSTALACIONES ALBERTO MARTINEZ, S.L.
espanolatelecomunicacione@telefonica.net
916695679 AVILA, 3PTAL.9-4°C
SAN FERNANDO DE HENARES
MADRID 28830

INSTALACIONES CONTRERAS
instcontreras@telefonica.net
608128330
GARCILASO,77-2°2
GETAFEMADRID 28904

INSTALACIONES EMISAT, S.1.
emisat@terra.com

916930921

FEDERICAMONTSENY, 26 LOCAL 4
LEGANES MADRID 28914

INSTALACIONES GENERALES INSATEL, S.L.
instagral.instel@yahoo.es 916586427
MERCEDESIZQUIERDO, 11

SAN SEBASTIAN DELOS REYES
MADRID 28703

INSTALACIONES OLMEDO, S.L.
instalacionesolmedo@sycer.net
917777555

PEDRO LABORDE, 77 LOCAL 2
MADRID 28018

INSTALACIONES RAMIREZSS.L.
iramirez@instalacionesramirez.es
917392017

PZA.TUY,4-C

MADRID 28029

INSTALACIONES Y REPARACIONES BUITRAGO
instalbuitrago@gmail.com
918940125

C/TEJERIA, 3-2°1ZDA.

CHINCHON

MADRID 28380

INSTALACIONES Y TELECOMUNICA-
CIONESTCT, S.L.

tet@tctsol.com

917985854
BERZOSADELOZOYA, 1NAVE4
MADRID 28021

INTASA
intasa@orangemail.es
914752705

PIRITA, 29

MADRID 28041

INTERSAT
intersatsl@intersatsl.com
913119008

ALESANCO, 1LOCAL
MADRID 28039

INVISELTELECOMUNICACIONES, S.1.
invisel@invisel.com

917978408

HIPOCRATES, 48

FUENLABRADA MADRID 28942

ISESATV, C.B.
isesa@isesatv.com
916957197
AVD.DEESPANA, 16
GETAFE

MADRID 28903

ITELCOMESCORIAL, S.L.
www.itelcom.es

607 845740

PADRE SIGUENZA, 1-A- 1°J
ELESCORIAL

MADRID 28280

JACTELECOMUNICACIONES
jcanelal@hotmail.es
670908362
AVDA.DESAN LUIS, 44
MADRID 28033

JAIME COTA MORALES
jaimecotamorales@gmail.com
679461590

SAN LUCIANO, 5-6°B
MADRID 28041

JECONSAT

www,jeconsat.es
914652647

TUCAN, 36 MADRID 28025

JESUS PERRINOS.L.
jperrino@telefonica.net
918464461

HUERTAS, 12-14

COLMENAR VIEJO MADRID 28770

JMSISTEMAS MADRID
jmsistemasmadrid@yahoo.es
914733256

ARGANDA, 18-LOCAL4
MADRID 28005

JUAN SAEZ QUINTANA
www.antenasjuan.com
913760533
REGIMIENTO, 11-PB
MADRID 28048

A

KARYO ELECTRIC, S.L.
www.tecnica-karyo.com
917463042

PUERTO SAN GLORIO, 10
P1.PRADO OVERA
LEGANES MADRID 28919

KASATEL
info@kasatel.net
918491717
LAVENTA, 25LOCAL
COLLADOVILLALBA
MADRID 28400

KASILHTELECOM, S.1.
www.kasilh.com
902889032
SEVEROOCHOA, 3
LASROZAS

MADRID 28232

L.F.L. TELECOMUNICACIONES
Ifltelecomunicaciones@gmail.com
916801516

RIO MANZANARES, 19—-LOCAL
LEGANES

MADRID 28913

LANDATEL COMUNICACIONES, S.L.
info@landatel.com

911461700

AQUISGRAN, 2 POL.IND.
EUROPOLIS

LASROZAS

MADRID 28232

vl

M.A.G.T.,S.L. TELECOMUNICACIONES
magt45@icloud.com

677444068

SANJUSTO,7-1C

LEGANES

MADRID 28917

M.J.C. SISTEMAS, S.L.
mjcsistemas@nmijcsistemas.com
913802646

AVD.RAFAEL ALBERT], 28
MADRID 28018

M.R.M. ELECTRONICAS.L.
mrm@mrmelectronica.com
917159103

AVDA.EUROPA, 34-D 3%
PLTA.OFIC.3
ARAVACAMADRID 28023

MARESISTEMAS SEGURIDAD S.L.
maresis@maresis.com
914635396

CARAMUEL, 54 MADRID 28011

MARINESAT, S.L.
jortega@marinesat.es
617346874

FRAGUA, 12

MANJIRON MADRID 28754

MASTER SOUND
pabloorriols@hotmail.com
918911188

STUART, 46
ARANJUEZMADRID 28300

MEDIOS AUDIOVISUALES CITAE, S.L.
ma_citae@terra.com

918880000

ENCOMIENDA, 33
ALCALADEHENARES

MADRID 28805

A

NEUTROCOLOR, S.C.L.
neutrocolor@neutrocolor.com
914643694

SEPULVEDA, 111

MADRID 28011

NORA APLICACIONES ELECTRONICAS, S.L.
nora@nora-aplicaciones.com
916152880
CORRALONES,4LOCAL 2
FUENLABRADA MADRID 28945

NORMAVISIONTELECOMUNICACIONES, S.L.
normavision@gruponorma.com
914048295

VIRGEN DELAALEGRIA, 11
MADRID 28027

NUSAT

nusat@nusat.net

916476016

SIMON HERNANDEZ, 53
C.C.VILLAFONTANALOCAL 44
MOSTOLES MADRID 28936

OFFON-EUROVISION, S.L.
offon.eurovision@gmail.com
915763557
DUQUEDESESTO, 8-BAJO
MADRID 28009

OLVIS, S.A.

olvissa@telefonica.net
916864169

AVDA.REY JUAN CARLOSI,98 2°B
LEGANES MADRID 28916

PAHU INSTALACIONES

YMANTENIMIENTO, S.L.
tecnicos@pahuinstalaciones.com
914711353 PARRA, 38- 1°IZDA.
MADRID 28025

PARISAT, S.C.
www.parisat.es

915092084
VALLEINCLAN, 68-LOCAL 2
MADRID 28044

PERALSAT, S.1.
peralsat@gmail.com

916849019

GROENLANDIA, 4 LOCAL 22
CC.ELCARMEN

PERALES DEL RIO MADRID 28909

PICTEL COMUNICACIONES, S.L
pictel@inform-2000.com
915121676

MIRLO, 15

MADRID 28024

PORTERSA, SL
portersa@portersa.com
915412240

LENEROS, 15-LOCAL
MADRID 28039

PORTILLO TELECOMUNICACIONES
portillotelecom@portillotelecom.es
913271580
SUECIA,95LOCAL5Y6

MADRID 28022

A

REKORD ELECTRONICA, S.A.
rekordelectronica@rekordelectro-
nica.com

913610565
MARTINEZIZQUIERDO, 19
MADRID 28028

RODEYTE, S.L.
rodeyte@rodeyte.e.telefonica.net
916960640

AVD.DELAS CIUDADES, 36
GETAFEMADRID 28903

ROYBAELECTRONICA, S.L.
royba@roybaelectronica.es
914987090

AVDA.CONDEDE BARCELONA, 21
LEGANES MADRID 28914

amiitel @
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SANCORRAL, S.L.
info@sancorral.es
916834630
ZAFRA, 51
GETAFE

MADRID 28903

SAT 4 INSTALACIONES, S.L.
info@sat4.es
918406262
ZUNZUNEGUI,L-6
COLLADO VILLALBA
MADRID 28400

SBS TELECOMUNICACIONES, S.L.
sbs@sbstelec.es

914718938

JUAN FRANCISCO, 3-5
MADRID 28025

SEGURTELECOM, C.B.
segurtelecom@me.com
681134918 /665877145
¢/ Dulce Chacén, 2
GETAFEMADRID 28907

SEGYTEL, S.L.

www.segytel.net

915194082

PLAZA CONDEVALLE SUCHIL, 3
MADRID 28015

SELTAESPANA, S.A.
wwwiselta.es 916160825
PUERTO GUADARRAMA, 50
PI.LASNIEVES

MOSTOLES

MADRID 28935

SERVICIOS DE SATELITE TAVERA
GRUPOTORRENTYTAVERA, C.B.
servisat@hotmail.com
648039411C/LIRIO, 3
ALCALAMECO

MADRID 28880

SERVICIOS INTEGRALES MALDONADO, S.L.
servicios.integrales.maldonado@gmail.com
915082394
AVDA.CARABANCHELALTO, 56 -LOCAL 3
MADRID 28044

SERVISATEL INSTALACIONES Y
PROYECTOS, S.L.U.
servisatel@telefonica.net
913267581
AVDA.DONOSTIARRA, 11-11-4
MADRID 28027

SERVISUR TELECOMUNICACIONES, S.L.L.
servisur@servisur.info

916976576

C/VENEZUELA, 1-LOCALPOST.
FUENLABRADA

MADRID 28945

@ amiitel

SETEEL
wwwi.seteeltelecomunicaciones.com
916830319

OLIVO, 5-LOCALDCHA.

GETAFE

MADRID 28901

SOTEM INSTALACIONES, S.L.
sotem@sotemsl.com
916720055

COPERNICO, 4.NAVE 8
COSLADAMADRID 28820

SYFTELECOMUNICACIONES, S.L.
syfteleco.sl@hotmail.com
916056987

JUAN DEAUSTRIA, 6
PARLAMADRID 28982

SYMCOBER, S.L.
info@symcober.com

916834283

LAGUNA DEL MARQUESADO, 43-
NAVEH POL.IND. RESINA
MADRID 28021

TEANELEC, S.L.
teanelec@teanelec.com
917956202 RESINA, 35 NAVE 14-G
MADRID 28021

TECAVISA TELECOMUNICACIONES
tecavisa@tecavisa.e.telefonica.net
913327920

PUENTELARRA, 62 LOCAL
MADRID 28031

TECNISAT TELECOMUNICACIONES, S.L.
www.tecnisat.com

913864599

SARRIA, 50

MADRID 28029

TECNITELELECTRONICA, S.L.
www.tecnitel-electronica.es
915517817
TRAVESIADETELLEZ, 5
MADRID 28007

TECNITRAN TELECOMUNICACIONES, S.L.
javier.romero@tecnitran.es
916106678

C/BETANZOS,8

ALCORCON MADRID 28925

TECNOHOGAR INSTALACIONES, S.L.
tecnohogarinstalaciones@hotmail.com
629178339

RIBADAVIA,4—-9°E

MADRID 28029

TELEANTENAS. MANTENIMIENTO, S.L.
teleantena@teleantena.es
916766217

SAN ALBERTO, 1LOCAL9
TORREJON DEARDOZ

MADRID 28850

TELECOLVER, S.L.
telecolver@telefonica.net
916951996

FCO.GASCO SANTILLAN, 2

EDIF. MEZQUITAS PISAN MARCOS
GETAFE

MADRID 28906

TELECOMUNICACIONESE.G.M, S.R.L.L.
telecomegm@terra.com
916426041

PZA.DELAS ESCUELAS, 2 LOCAL-2
ALCORCON

MADRID 28921

TELECOMUNICACIONES PRISMA, S.L.
www.telecomunicaciones-prisma.com
915016578

SIERRADELLERENA, 9

MADRID 28038

TELECOMUNICACIONES RAMOS, S.1.
www.telecomunicacionesramos.com
916867904

SAN VALERIANO, 6 BAJOB
LEGANES

MADRID 28912

TELEMAT, TELECOMUNICACIONESY
ELECTRICIDAD, S.L.
info@telematsl.es

637473487

VILLACARLOS, 10-2°2
MADRID 28032

TELEREID DIGITAL, S.L.
www.telereid.com

912385165 DESARROLLO, 3 local
MOSTOLES

MADRID 28938

TELEURGENCIA
teleurgencia@gmail.com
916375353

TURIN, 4 PARQUE EUROPOLIS
LASROZAS

MADRID 28232

TELSAT TELECOMUNICACIONES, S.L.
info@telsat-telecomunicaciones.es
917866350

VIOLETERA, 9-11 LOCAL 2
MADRID 28018

TELTRON TELECOMUNICACIONES, S.L.
teltron@teltron.es

915017801

LAHIRUELA, 5-LOCAL 18
MADRID 28035

TELYME, S.L.
www.telyme.com
913814945
MALAGON, 9 LOCAL
MADRID 28043

TGGRUPO
tggrupo@tggrupo.com
913270410
SANTALEONOR,

15-17 EDIE TG
MADRID 28037
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VEMEC, S.L.
vemec@vemec.com
902999077

SAPPORO, 4 POL.IND.WELLS
HUMANES DEMADRID
MADRID 28970

VIDEOSATINGENIEROS, S.L.
videosat@eresmas.net
916377289

VIENA, NAVE 5-API. EUROPOLIS
LASROZAS

MADRID 28232
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ZABATEL, S.L.
info@zabatelsl.com
916934329
SANTATERESA, 4
LEGANES

MADRID 28911
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Usk  ppy W WS  DATA OVER COAX GATEWAY

El acceso ainternet

La tecnologia MyNET WiFi de Televés permite configurar su
nodo inalambrico CoaxData en baja potencia, lo que permite
la creacién de micro celdas de acceso ared
que mejoran el rendimiento de los usuarios conectados

- %Tenabx

Monitorizacion
de las redes creadas
con la aplicacion
Access Control

Creacion de redes
segmentadas por
usuarios

Extension
de la senal
sin amplificacion

Integracion de servicios
de TV e internet
en redes coaxiales
existentes

Televes

televescorporation s televes.com m televes@televes.com
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RECEPCION Y DISTRIBUCION DE SENAL TV
SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESOS
COMUNICACION PACIENTE-ENFERMERA

IPTV SOLUTIONS

-5 hora de Sumar
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